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la mejor garantía 
para sus negocios. 


(ES hanco. ciudad 


(Por Marcelo Zlotogwiazda) El 

resonante allanamiento del jue- 
ves pasado en el Plaza Hotel fue só- 
lo uno de los cuatro procedimientos 
de ese tipo realizados en famosos ho- 
teles de esta Capital. También caye- 
ron en la redada el Alvear, el 
Claridge y el Presidente. En realidad, 
el raid contra el rubro hotelero es na- 
da más que un botón de muestra del 
combate contra la evasión de las 
obligaciones previsionales que está 
llevando adelante la Administración 
Nacional de Seguridad Social (AN- 
SES): según pudo averiguar CASH 
en forma exclusiva, hay 722 denun- 
cias penales de ese flamante organis- 
mo por violación a la Ley Penal 
Tributaria en el aspecto previsional. 
Entre las denunciadas (ver listado) fi- 
guran empresas de primera línea co- 
mo San Martín del Tabacal (familia 
Patrón Costas), Celulosa Jujuy, Sa- 
setru, Kokourek, Castelar, Blaistein, 
Seminara, Noel, Bernardín, Termas 
Villavicencio y Alfajores Trassens. 
También se destacan Aceros Braga- 
do y La Cantábrica, dos de las com- 
pañías del holding regenteado por 
Bernardo Coll, quien es uno de los 
130 empresarios que están actual- 
mente procesados por ese tipo de de- 
litos. Según cálculos estimativos de 
la ANSES la evasión previsional al- 
canza la formidable cifra de 2000 mi- 
llones de dólares por año. 


Si el único allanamiento que tomó 
estado público fue el del Plaza, el 
motivo es que ““Los Intocables” (ver 
recuadro) de la ANSES han tenido 
un perfil mucho más bajo que sus co- 
legas de la DGI. Sin ir más lejos, en 
el último año se contabilizan no me- 
nos de 200 allanamientos con auto- 
rización judicial. Jorge Sereno, 
gerente general de Recaudación del 
ente, realza el significado de ese nú- 
mero diciendo que “los allanamien- 
tos ordenados por la Justicia se 
hacen sólo si el juez cuenta con ele- 
mentos de prueba que conforman ve- 
hemente sospecha de delito””. 

Pero los allanamientos son nada 
más que casos extremos en la fisca- 
lización. “Nuestra tarea —explica 
Sereno— se apoya en tres pilares: el 
control rutinario en los pagos con 
boleta única al Sistema Unificado de 
Seguridad Social (el que abarcó los 
aportes previsionales, las cargas so- 
ciales y las asignaciones familiares) 
que nos permite intimar a los moro- 
sos. Después tenemos los operativos 
zonales de barrido y por último, los 
Operativos sectoriales en lo que de- 
nominamos evasores típicos, como 
los viñateros, yerbateros y tabacale- 
ros, para quienes los acopiadores sue- 
len actuar como agentes de retención 
que no siempre cumplen.”” 

Así como no trascendieron los 
allanamientos en el Alvear, el Cla- 


LOS INTOCABLES 


Al frente de la ANSES se encuentra Arnaldo Sicilino, un funciona- 
rio que reporta directamente al secretario de Seguridad Social, Walter 
Schultess, y de contacto frecuente con el ministro Rodolfo Díaz. Ellos 
tres son los que bancan al grupo que —análogamente al de la DGI— 
ha sido bautizado como “Los Intocables””. Lo conduce Jorge Sereno 
como gerente general de Recaudación, a quien secundan Ricardo Saint 
Jean,en la gerencia de Asuntos Legales, y Pedro Taddei,en la gerencia 


de Fiscalización. 


Si bien el organismo cuenta con más de mil inspectores en todo el 
país, que provienen de la ex Dirección Nacional de Recaudación Pre- 
visional y de las disueltas CASFEC y CASPPI, la mayoría realiza tra- 
bajos rutinarios de inspección y control de pagos. 

Hay un cuerpo de elite de 150 personas que tiene a Su Cargo los pro- 
cedimientos especiales. Son los que participan en allanamientos, en Ope- 
rativos de barrido zonal y en las fiscalizaciones a empresas de sectores 


típicamente evasores. 


ridge y el Presidente, tampoco se su- 
po que esta semana hubo grandes 
operativos de inspección en el shop- 
ping Alto Palermo, en las galerías de 
Cabildo en el barrio de Belgrano, en 
el centro de Rosario, en Santa Fe, en 
Corrientes, en Rafaela y a lo largo 


Fernando Dvoskin 


EMPRESAS DENUNCIADAS 


CAPITAL FEDERAL 
1 Policía Federal s/dcia. a 
Granja Russo 
2 Fábrica Argentina de Frenos 
3 Consorcio José Bonifacio 1951 
4 Ready Office 
5 Copla Coop. Ltda. 
6 Auditoría y Control de Gestión 
7 Tintorería Industrial Muller 
8 Salvia S.A. 
9 Fides Cía. Argentina de 
Seguros 
10 Mornay S.A. 
11 Papetti S.A. 
12 Tibat S.A. 
13 Pesquera San Andrés 
14 Pedro Barreiro 
15 Canteras El Sauce 
16 Empresa de Transportes 
Río Grande 
17 Editorial Perfil 
18 De Carlo Marconi 
19 De Carlo Marconi 
20 Industrias Mahely 
21 Marpaz S.R.L. 
22 Diseños Puntanos 
23 La Mapal S.A. 
24 Organismo Santiago del Estero 
(Empresa Alaniz) 
25 llum 
26 Cía Argentina de Transportes 
Marítimos 
27 Artysur 
28 Hotel Claridge 
29 Casa González 
30 Raúl García 
31 Castelar S.A. 
32 Castelar S.A. 
33 Estampería Castelar S.A. 
34 Ing. y Ref. San Martín del 
Tabacal S.A. 
35 Ing. y Ref. San Martín del 
Tabacal S.A. 
36 Abra Grande S.A. 
37 Blaistein S.A. 
38 Serpesa S.A. 
39 Panadería y Confitería del 
Pueblo S.R.L. 
40 Sandin Gallego Miguel 
41 Cía Gral. Fabril Financiera 
42 Pneumatic Corporation S.A. 
43 Rotaprint S.A. 
44 Cromoflash S.A. 
45 Algodonera Lavallol S.A. 
46 Algodonera Lavallol S.A. 
47 Algodonera Lavallol S.A. 
48 Expreso Maipú S.A. 
49 Administración Gral. de 
Puertos S.A. 
50 Arismendi S.A. 
51 Sandin Snego Miguel 
52 Termolana S.R.L. 
53 Termolana S.R.L. 
54 Acomazzo y otros 
55 Fernández Horacio 
56 Ivilab S.R.L. 
57 Elca Carnes y Derivados 
58 Guante S.A. 
59 Selsa S.A. 
60 Frigorífico y Matadero La 
Floresta S.A. 
61 Nor Pan S.A. 
62 Asiexport S.A. 
63 Sanatorio San Patricio 
64 Nor Cuer S.A. 
65 Nor Cuer S.A. 
66 Droguería Disval 
67 Society Dufour S.A. 
68 Scheinin Norberto 
69 Handicraf Latinoamericana 
70 Gomer S.A. 
71 Sanatorio y Policlínico 
del Norte 


72 Industrias Rab 
73 Teambrill S.A. 
74 Termas Villavicencio 
75 Pergatex S.A. 
76 Textil Tibieza S.A. 
77 Construcciones Viales y 
Civiles 
78 Monkoto S.A. 
79 Operativa Subgcia. Gral. 
de Coord. 
80 Huaiqui 
81 Olivares y Viñedos San 
Nicolás 
82 Interinmobiliarias S.A. 
83 Lee Dae Yung 
84 Deleite S.A. 
85 Gerónimo Lupa Centeno 
86 Apestegui Angélica 
87 Arigital S.A. 
88 Laurito S.A. 
89 Auditoría y Control de 
Gestión Gcia. 
90 Electrodine S.A. 
92 Hotel Nogaró S.A. 
93 Sampi 
94 Seminara S.A. 
95 Bodegas El Marinero S.A. 
96 Delter S.A. = 
97 Carlos Lucke 
98 Telmandi 
99 Lavalle 1609 S.R.L. 
100 Nor Cuer S.A. 
101 González Gustavo (Loterías 
Provinciales) 
102 Editorial Abril 
103 Manufactura Textil Patagónica 
104 Socorro Médico Privado 
105 Cimplast Int. Org. 
106 J.G. S.R.L. 
107 Club Teléfonos de Buenos 
Aires 
108 Administración Miotto 
109 García Héctor Ricardo 
110 Cannon Argentina S.A. 
111 Fortaleza Cía. Arg. de Seguros 


. 112 Carlos Enríquez S.A. 


113 Productos Solmar S.A. 

114 Estudio Contable Andrés 
García Cintas 

115 Kokourek S.A. 

116 Sasetru S.A. 

117 Cestaños S.A. 

118 Sociedad Española de 
Beneficencia 

119 Carindú S.A. 

120 Cía. Servicios Hoteleros 
(Hotel Alvear) 

121 Frigorífico y Matadero 
Chivilcoy 

122 San Vicente S.A. de 
Transportes 

123 Aceros Bragado S.A. 

124 La Cantábrica S.A. 

125 Ramón Diéguez S.A. 
(incluye 62 empresas) 

126 Crespo Campos Lulio 

127 Segpoo! S.A. 

128 C.M.T. 

129 Impresiones Gráficas Tabaré 
S.A. 

130 Chafre 

131 Greco Hnos. S.A. 

132 Noel y Cía. S.A. 

133 Noel y Cía. S.A. 

134 Greco Hnos. S.A. 

135 Celso S.R.L. 

136 Frigorífico Ganadero S.A. 

137 Autocompensación S.A. 

138 Gualdi Magda Lucía 
(Consorcio Báez 299) 

139 Frenithe S.A. 

140 Cardeco S.A. 

142 Noroco S.A.C.!.F. 
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143 Lempre S.A. 

144 Nostarco S.A.C.!. 

145 C.M.T. 

146 Griffa Mario José 

147 Huemul S.A. 

148 La Casa de las Juntas 
S.A.C.I.F 

149 Vilas Angel Andrés y otro 

150 Todo Hogar S.A. 

151 Nor Cuer S.A. 


BAHIA BLANCA 

152 Transportes Ciudad de 
Punta Alta 

153 Hernández y Cía. S.H. 

153 Gallardo Pablo 

154 Barroso de Brandisi Dora 

155 Mariñas Armando y otros S.H. 

156 Sierra Héctor Juan y Guillermo 

157 Avila Juan Bautista 

158 J.A. Agudia y Cía. 

159 Transporte Marini S.R.L. 

160 Pordomingo Miguel S.R.L. 

161 Del Piero Osvaldo 

162 Ebers Omar Mariano 

163 Liberhost S.A. 

164 Peral Indalecio 

165 Rodríguez Enrique 

166 Dermar Sur 

167 Pasturas Pampeanas 

168 De la Pietra e Hijos 

169 De la Pietra e Hijos 

170 M.I. S.R.L. 

171 Metalúrgica Matilla 

172 Metalúrgica Matilla 

173 José Garmendia 

174 José Garmendia 

175 Bertacco Hnos. 

176 Bertacco Hnos. 

177 Centineo y Demiani S.A. 

178 Díaz Patricio y Tolosa S.A. 

179 García Diez Guillermo 

180 Pietragalla Jorge y otros S.H. 

181 Scipione Pablo 

182 Clínica San Jorge S.R.L. 

183 Marrón Pedro Justo y Robert 
Ruben 

184 Zoilo Hnos. S.R.L. 

185 Fernández Long y Cía. S.R.L. 

186 Coop. Agropecuaria Cnel. 
Pringles Ltda. 

187 Gaitna Raúl Ernesto 

188 Zalesky R. Aresnas y. 

189 Zalesky R. Aresnas y. 

190 Vilches Ramón 

191 Semillera Gusacha 

192 L. R. Radio del Sur 

193 Prima S.R.L. 

194 Aispuru Nélida Marta 

195 Bostal Alberto Raúl 

196 Marfa S.R.L. 

197 Luis Reale e Hijos 


CORDOBA 

198 Echegaray Raúl 

199 Echegaray Raúl 

200 Clínica Quirúrgica Int. Privado 
201 Buenaventura Vela e Hijos 
202 Buenaventura Vela e Hijos 
203 Graziani Impresos 

204 Konstrucciones S.A. 

205 Penta S.A.C.I.F. 

206 Grenat Gil S.A. 

207 Cotil S.A. 

208 Empresa Constructora Pauli 


209 Copyc S.A. 

210 Editorial Crecer S.A. 

211 Yunen Yes y Miguel 

212 Empresa Cado! 

213 Hot Cord S.A. 

214 Núñez Hnos. 

215 C-H Tapizados S.R.L. 

216 Daniele Santiago 

217 CepiaS.R.L. 

218 Establecimiento Ind. BRM. 
S.R.L 


219 Atalaya S.R.L. 
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220 Sanatorio Mayo S.R.L. 
221 Servicios de Alimentos S.R.L. 
222 A.J.T. Minera Famatina 
223 Testa de Sales Ermelinda 
224 Necord Sport 
225 Cardoso Marcelo 
226 Chiavassa Hnos. 
227 Margara Hnos. 
228 Escudero y Quiroga 
229 Boero y Manley 
230 Boero y Manley 
231 Acemaas Asoc. Civ. 
232 Clínica Privada Tablada 
233 Martínez Elsa 
234 Newman Sport 
235 Aislantes de Córdoba 
236 Nuñez Hnos. 
237 Empresa Oscar Roggio S.A. 
238 Merlino Ricardo 
239 Cáceres Osvaldo 
240 Sanitarios Córdoba 
241 Walhaby S.A. 
242 Caparrós José 
243 Molienda Minera Alta Gracia 
244 Srur Miguel 
245 Talleres Csaky S.A. 
246 Talleres Csaky S.A. 
247 Srt. de la Universidad 
de Córdoba 
248 Areta Ruben 
249 Excursiones Ola S.R.L. 
250 Abinal Norberto 
251 Rada S.A. 
252 Burótica S.A. 
253 Busso Jorge O. 
254 Burmor S.A.!.C. 
255 Avalle Hnos. 
256 Angello Vicente 
257 Hospital Privado S.A. 
258 Aceros Buenos Aires S.A. 
259 Britos Hnos. 
260 Linares Héctor 
261 Sanatorio Diquecito 
262 Promecor S.A. 
263 Yavi S.A. 
264 Battisti Quir. Ind. Com. S.A. 
265 Calderón Francisco 
266 Asesores Empresarios S.R.L. 


CORRIENTES 

267 Acosta Antonio Francisco 
268 Arturo Malgor 

269 Arturo Malgor 

270 Botello Amelia 

271 Citrus Progreso S.R.L. 
272 Hijos de Homero Mortola 
273 José Lorenzo S.A. 

274 Hinkelman Villegas 

275 Hinkelman Villegas 

276 Luis Gálvez e Hijos 

277 Ibarra Martín Jacinto 

278 Matusevich Armando 

279 Buzaglo Speroni 

280 Romero Antonio 

281 Calliera S.A. Litoral 

282 Sánchez y Ziegembein 
283 De Meglio Carmelo 

284 Cablevisión Corrientes S.A. 
285 Clínica Santa María S.R.L. 
286 Alfacentauro S.C.S. 

287 Citricola Rodeles S.A. 
288 Ledesma de Martín, Marta 


CHACO 

289 Bianchi Hnos. 
290 Cerno S.A.!.C. 
291 Cinfa S.A. 
292 Ruca S.R.L. 
293 Atech S.A. 


de la peatonal San Martín de Mar del 
Plata. El jueves, por ejemplo, hubo 
un procedimiento en la fábrica de 
una conocida marca de ropa interior 
de mujeres, y hace no mucho la ciu- 
dad bonaerense de Rauch se vio sa- 
cudida por allanamientos en tres 


294 Pardo Juan y E. 
295 Moro Hnos. 
296 Sanatorio Don Orione 
297 Sanatorio Palacio S.R.L. 
298 Calliera Litoral S.A. 
299 Automil Litoral S.A. 
300 Automil Litoral S.A. 
301 Cooperativa de Trabajo 
302 Transporte San Martín 

La Plata 
303 Aceros Potrone S.A. 
304 Atlanta S.A. 
305 Albaico S.A. 
306 Blanco S.A. 
307 Cadenas Argentinas S.A. 
308 C.A.D.A.F.E. S.R.L. 
309 Clínica Privada 25 de Mayo 
310 Espinosa Hnos. 
311 Foodex S.A. 
312 Fabribol S.A. 
313 Granero Juan Ambrosio 
314 Grimm y Dietrich S.A. 
314 Guillén Héctor y Guillén M. 
315 Hojalatería Mecánica Polpema 
315 Industrias Jaguar 
317 Induflon S.R.L. 
318 José Madero e Hijos S.A. 
319 Julio Polleschi e Hijos 
320 Luis Peruchini y Klein Hnos. 
321 Lital S.A. 
322 Moldingbrass S.A. 
323 Microómnibus Este S.A. 
324 Nazareno Fanelli y Cía. S.C. 
325 Otero Paula y Miessen Virginia 
326 Papelera San Pedro S.A. 
327 Productos Madereros S.A. 
328 Pedevi S.A. 
329 Savi Metalúrgica S.A. 
330 Textil Dimensa S.A. 
331 Transportes Alte. Brown S.A. 
332 Wasco Pedro 
333 Welber Argentina 
334 Microómnibus Este 
335 Parodi y Ferraro S.R.L. 
336 Unión Platense S.R.L. 
337 Lital S.A.I.C. y F. 
338 De Palma Hnos. 
339 De Palma Hnos. 
340 M.C.V. 
341 El Expreso Libertad 
342 Talleres Electrónicos Wochell 
343 Transportes Lingas S.A. 
344 Romaer S.A.C.1.F.!. 
345 Papelera San Pedro S.A. 
346 Blanco S.A. 
347 Batisti Hnos. 
348 Cerámica Sevilla S.A. 
349 Inter-Nos S.R.L. 
350 Adrili S.A. 
351 Emda S.A. 
352 Cía. Americana de Lápices 
353 Silvino Llaneza 
354 Laboratorios Konig S.A. 
355 Establecimiento Industrial 

El Escorial S.A. 


ROSARIO 

356 Industrias Walter S.A. 

357 Primera Junta S.A. 

358 Martín Fierro S.R.L. 

359 Antonio Pecoraro e Hijos 
S.R.L. 

360 Spirandelli Construcciones 
S.R.L. 


ENTRE RIOS 
361 Coceramic S.A. 
362 Paranatex S.A. 


"a Wi 


frigoríficos en los que se descubrió 
el empleo en negro de 71 traba- 
jadores. 

Las 722 denuncias en trámite de 
las más de mil originales ““las presen- 
tamos apenas detectamos alguna in- 
fracción”. Entre las infracciones más 
comunes están los casos de empleo 
en negro, de empresas que no depo- 
sitan los descuentos que retienen so- 
bre los salarios que pagan (una 
vulgar estafa al trabajador), las fal- 
sificaciones de sellos como las que se 
verificaron en los cuatro hoteles, o 
las boletas a las que alegremente se 
les agregan ceros una vez pagadas y 
selladas por el banco. 


Una montaña de evasión 


Cuando se le pregunta por el mon- 
to global de la evasión previsional, 
Sereno la estima en alrededor de 150 
millones de dólares por mes que ““es 
un cálculo aproximativo en base a 
datos y supuestos””. Los datos refle- 
jan que la recaudación actual que con- 
siguen con la boleta única del CUSS 
—Contribución Unica de Seguridad 
Social — (con esa boleta se pagan los 
aportes jubilatorios y las cargas so- 
ciales del empleador y del trabajador, 
las asignaciones familiares y la con- 
tribución al Fondo Nacional de Em- 
pleo) oscila alrededor de los 750 
millones de dólares por mes, y que 


la suma de todos los aportes equiva- 
le al 50 por ciento de la masa sala- 
rial. “Suponiendo que la masa de 
salarios pagados es de 1800 millones 
de dólares por mes, la recaudación 
teórica es de 900 millones mientras 
sólo nos entra 750.” 


A razón de 150 millones de eva- 
sión por mes, el drenaje anual —to- 
mando en cuenta el aguinaldo— lle- 
garía a 2000 millones de dólares. Pa- 
ra tener alguna idea de la magni- 
tud de ese monto, los dos puntos adi- 
cionales del IVA, que acaba de anun- 
ciar Cavallo, permitirían aumentar 
los ingresos de la DGI en 100 millo- 
nes de dólares por mes. Es decir que 
si no hubiera evasión previsional, 
Economía podría no sólo anular el 
incremento en el IVA sino además 
bajarlo en por lo menos un punto 
porcentual. 


En la ANSES admiten que toda 
esta ofensiva de fiscalización “es una 
invitación al blanqueo”. Se refieren 
a que el próximo 24 de marzo, ade- 
más de cumplirse 16 años de una fe- 
cha siniestra, vence el plazo para que 
los empleadores blanqueen gratuita- 
mente a sus trabajadores no regis- 
trados. 


Uno de los obstáculos que han re- 
gistrado para la voluntad patronal de 
blanquear el empleo irregular es que 
muchos empresarios temen que la 


declaración de un mayor número de 
obreros le dé pie a la DGI para que, 
sobre la base de ese sinceramiento, 
infiera un nivel de actividad superior 
e investigue evasión impositiva. No 
hay que descartar que en los próxi- 
mos días haya alguna resolución ofi- 
cial para atenuar ese temor e inducir 
al blanqueo laboral. 

Más allá de ese conflicto, los di- 
rectivos de la ANSES ya han man- 
tenido varias reuniones con Ricardo 
Cossio, titular de la DGI, para ir ar- 
mando un sistema de información 
que permita cruzar datos. Eso será 
de particular importancia para cuan- 
do entre en vigencia el Impuesto al 
Excedente Primario de las Empresas. 
Dado que los contribuyentes van a 
poder deducir del IEPE la masa sa- 
larial, nada mejor para la DGI que 
contar con la información de salarios 
declarada a la ANSES para detectar 
irregularidades. Lo mismo vale a la 
inversa. 

La proximidad del 24 de marzo y 
las urgencias fiscales del programa 
económico explican las novedades 
que habrá en los próximos días. 
CASH puede anticipar que entre ma- 
ñana y el viernes habrá siete allana- 
mientos por delitos de evasión de- 
tectados que, en su conjunto, llegan 
a 850.000 dólares, y que se pedirá el 
procesamiento de muy conocidos 
empresarios. 


es presidente. 


A 


DELITO 5 ESTRELLAS 


De los cuatro hoteles que fueron allanados esta semana, dos fueron 
y siguen siendo puntos de encuentro y de reuniones reservadas del pre- 
sidente Menem y su entorno. En el Alvear Palace tienen suite perma- 
nente el renunciado Miguel Angel Vicco y la polifuncional María Ju- 
lia, mientras que la habitación 1549 del Presidente está permanente- 
mente reservada para el secretario privado Ramón Hernández. 

Mario Falak, testaferro de los dueños del Alvear, fue el que le rega- 
ló a Menem una mansión en el Tigre y- quien lo suele pasear en su yate 
por el Delta. De ese hotel se recuerdan la fastuosa fiesta de cumplea- 
ños de la entonces interventora de ENTel, el cumpleaños de Amira Yo- 
ma en agosto del'89 y, más recientemente, el casamiento de la hija del 
cuestionado y amenazado Armando Gostanián. También allí, pero en 
secreto, tuvieron lugar todas las reuniones vinculadas con los negocios 
de aeropuertos, estaciones de GNC y hoteles del grupo italiano 
CO.RI.MEC., cuyos dueños fueron los que obsequiaron la famosa Fe- 
rrari al Presidente. Massimo Del Lago, su operador en la Argentina, 
es otro de los que cuenta con suite a su nombre. El allanamiento al 
Alvear lo ordenó el juez federal Miguel Pons, a raíz de una denuncia 
de la ANSES por evasión previsional. La evidencia es una boleta con 
sello falsificado por 125.000 pesos. 

El procedimiento en el Presidente lo autorizó el juez Ricardo Wechs- 
ler. El cuerpo del delito también es una boleta con sello falsificado por 
30.000 pesos. En ese hotel de Cerrito funcionó la Junta Electoral del 
PJ en la interna del'88, el comando del PJ en la elección nacional de 
mayo del'89, y casi todas las reuniones partidarias desde que Menem 


El del Claridge lo ordenó Néstor Blondi y el del Plaza Amelia Be- 
rraz de Vidal. En ambos se repite el accionar de falsificación de sellos 
bancarios: en el primer caso en una boleta por 80.000 pesos y en el se- 
gundo por 107.000. Las cifras podrían incrementarse si en las investi- 
gaciones judiciales de toda la documentación secuestrada se descubren 
más boletas truchadas, que es una hipótesis nada descartable. 


363 Cadepa S.R.L. 

364 Arculis Jaime 

365 Paúl Hnos. 

366 Clínica Psiquiátrica Integral 


S.R.L. 
367 Hirschfeld Leonel 
368 Paper Fyl S.A. 


CONCEPCION DEL URUGUAY 
369 Pérez Juan 
370 Pérez Juan 
371 Luggren Horacio 
372 Pinares S.R.L. 
373 Concordia Refrescos S.A. 
374 Urquiza Pedro P. 
. 375 Condominio Vidal Loler Hnos. 
376 Pervic S.A. 
377 Richuan S.A.. 
378 Ferrando Jorge 


LOMAS DE ZAMORA 

379 Moligraf S.A. 

380 Metalúrgica Banfield S.A. 
381 Confelom S.A. 

382 González e Hijos 

383 Industrias Josmer 

384 Neo Plax S.A. 

385 Empresa General Roca S.A. 
386 Cía. de Omnibus Maipú 
387 Core S.R.L. 

388 Delcrux S.A. 

389 Telica S.A. 


AZUL 

390 Centro empleados de 
Comercio 

391 Penacchione Hnos. 

392 Calera Milesi S.C. 

393 Santomauro Donato 


TUCUMAN 

394 Suc. de Nader Elías Said 

395 Hormigón S.A. 

396 Establ. Cotella S.A. 

397 Cooperativa Productores 
Citrícolas Tafi Viejo 

398 Norglas S.A. 


SAN MARTIN 

399 Asistencial Privado Ciudadela 

400 El Cobre S.A. 

401 Indalfar S.A. 

402 Italar S.A. 

403 Roplo S.A. 
04 Dhacet 


433 Casa Ahrndt 

434 Casa Ahrndt 

435 Caffaratti Ind. y Com. S.R.L. 

436 Jugos Santa Fe 

437 Emp. Linea 15 Ceferino 
Namuncurá S.R.L. 

438 Emp. V. Guadalupe Línea 8 

439 Andrés José J. y otros S.H. 

440 Padoan y Cía. Colonia 
Yatay S.A. 

441 Emp. Sgto. Cabral Línea 9 
S.R.L. 


442 Frigorífico Tatra S.R.L. 

443 Empresa de Transportes 
Costaneras S.A.C.!. 

444 Cristalerías La Liguria S.A. 

445 Bodegas Santa Fe S.A. 

446 Sellares S.A.C.!.A. 

447 Piccioni e Hijos 

448 Carrizo Francisco 

449 Bonafede S.A. 

450 Puerto de Palos 


SANTIAGO DEL ESTERO 
451 Alaniz Juan Carlos 


NEUQUEN 
452 Ceron Filiberto 
453 Barili Adolfo 
454 SYPSA S.A. 
455 Paschetta Marta 
456 Diámetro S.A. 
457 Franco Graciela 
458 Corralón Patagónico de 
los Andes 
459 Mónaco S.R.L. 
460 Sancho S.R.L. 


BARILOCHE 

461 Tehotel S.R.L. 

462 Bussey R. 

463 Calcagno Nelson 

464 Notarfrancesco Carlos 
465 Cruz Azul S.A. 

466 Hoteles Ulyses S.A. 
467 Hoteles Ulyses S.A. 
468 Altec S.E. 


PATAGONIA 
469 Montesino de Sebz A y D. 
470 Ga t 


ito. tial Fuñd 
y Cia. 


501 Silvio Ricagno e Hijos 


FORMOSA 

502 Villagi Raúl 

503 Fridman Sergio 

504 Mobilio Sergio 

505 Donkin Eduardo 

506 Salomón Abel 

507 Meza e Hijos 

508 Hotur S.A. 

509 Iribarren Jorge 

510 Coop. Gdra. Formoseña 

511 Clínica Gral. Martín Miguel de 
Gúemes 

512 Caniza Aldo 

513 Alvarenga Juvencio 

514 Pemayo Ayala 

515 Mura Rogelio 

516 Rectificadora San José 

517 Moreira Pedro 

518 Mauriño Claudia 

519 Bartolomé Faitini 

520 De Vido Juan 

521 Club Náutico Formosa 

522 Peña Tirso 

523 La Elvira S.A. 

524 Rivarola Antonio 

525 Plegados Pilar S.R.L. 

526 Suc. Ramón Cano 

527 José María de Viso 


MENDOZA 
528 Latorre Angel 
529 Carreño Sergio y otros 
530 Pérez Caton y otros 
531 Giménez y Renna S.R.L. 
532 Consorcio Rivadavia 
533 López Domingo A. 
534 Gubiotti Carlos 
535 Huertas Hnos. y Avanzini Juan 
536 Mudanzas y Transp. Julián 
537 Consorcio Patricias 
Mendocinas 
538 Valmo 
539 Edificio San Bernardo 
540 Calvo Lucero Oscar 
541 Arriconi Juan y otros 
542 Altamirano Juan Carlos 
543 Turismo Cóndor 
544 Díaz José y Pascual R. y otros 
545 Bertona Enrique 
546 Elsa Quiroga de Andersen 
547 Ezquel S.A. 
548 Suc. de José Bechara 
549 Talleres Metalúrgicos 
MZA S.R.L. 
550 Coop. de Vivienda Mariano 
Moreno 
551 Edilco S.A. 
552 Herrera S.A. 
553 Fontella Hnos. 
554 Rectificaciones Maipú S.R.L. 
555 Hidalgo Alberto 
556 Ind. Metalúrg. Arrigoni S.A. 
557 1.E.F. Latinoamericana S.A. 
558 José Cartellone Constr. 
Civ. S.A. 3 
559 Farina Agapito 
560 Sisil Alejandro 
561 Humberto Giannaccari e Hijos 
562 Aldo F. Solfanelli 
563 Galco S.A. 
564 Bgas. y Vdos. Nicolás 
Catena S.A. 
565 San Telmo S.A. 
566 Transportes La Cumbre S.A. 
567 Delardinelli Hnos. 
568 Raccontto Femenia S.A. 
569 Ferreyra Héctor Omar 
por cohecho 


SAN JUAN 

570 Portillo Víctor Hugo 

571 Canteras Los Berros S.R.L. 
572 Sulka 

573 Talleres Mosert 

574 Lein S.A. 

575 Plan Hogar S.R.L. 


576 Cangealosi Liborio Angel 

576 Jofre Bahy 

577 Jet S.A. 

578 Montaña Roque y otros 

579 Lixt Klet San Juan 

580 Plásticos del Sol S.A. 

581 Fernández Chiaruli S.H. 

582 Amadeus S.R.L. 

583 El Tambolar S.A. 

584 Carrascosa Francisco Miguel 

585 Moriero Antonio 

586 González Valverde Juan 

587 Cordero Hnos, 

588 Bodegas y Vinedos Saint 
Remy 

589 Grossi de María María 

590 Club Banco Hispano Italo 
Libanés 

591 Farmacia Universal 

592 Don Chicho S.R.L. 

593 Palmares S.R.L. 

594 Alaniz Juan Antonio 

595 Bodegas y Viñedos 
Bragagnolo 

596 Bodegas y Víidos. Plaza 
Vieja S.A. 

597 Bdgas. y Vñiidos. Brisighelli 

598 Bdgas. y Vdos. Ripober S.A. 

599 Bratmacon S.A. 

600 Campo Afuera S.R.L. 

601 Coemar S.A. 

602 Coop. Cavic Ltda. 

603 Juan C. del Buono 
e Hijos S.R.L. 

604 Delgado Antonio y otros 

605 Distribuidora Ischigualasto 

610 Domínguez Lisandro H. 

607 Edar S.A. 

608 Elatamer S.A. 

609 Eniak San Juan 

610 Estévez Luis Elías 

611 Farmacia Riveros 

612 Fernández Benavídez Juan 

613 Gómez Cabrero José 

614 Investigaciones y Desarrollos 
Minteros 

615 Jomasul S.A. 

616 Juan Basanta 

617 Lara Rodolfo Antonio 

618 López Galdo Luis 

619 Mademetal S.R.L. 

620 Cía. Minera Argentina S.R.L. 

621 Gómez Agustín Norberto 

622 Montilla Antonio 

623 Morilla Angel 

624 Moya Enrique 

625 Nogaro San Juan S.A. 

626 Ontiveros Hugo 

627 Organización Lerva 

628 Páez Carlos Amadl 

629 Palmes S.A. 

630 Ptamar S.A. 

631 Quinto Cuartle S.R.L. 

632 Recar S.R.L. E 

633 Rectificaciones Wauro S.R.L. 

634 Robles Hnos. y Cía. 

635 Salinas Laureano 

636 Sánchez Recoldo 

637 Siman José 

637 Suc. de Larinaga de Rascheret 

638 Tejeduría Sarmiento S.A. 

639 Valle Abrigado S.R.L. 

640 Tello Sergio Oscar 

641 Vela Jo. 

642 Urbel Industrias Plásticas 
S.R.L 


- 643 Victorio S.A. 


644 Gabri Pedro 

645 Televisora del Oeste S.A. 

646 Agrovitícola Dos Pinos 
Coop. Ltda. 

647 Agua Brava S.R.L. 

648 Tela Máximo Jorge 

649 Bgas. y Vdos. Rufrano S.A. 

650 Bgas. y Vdos. San Jorge 

651 Victorio Mario 

652 Borbore e Hijos 

653 Suc. de López Victoria 


Domingo 
654 Diaz de González Carmen 
655 Top San Juan 
656 Zamora Francisco 
656 Suc. de Mando Prato y Luis 
658 Bazaz de Castro Elsa 
659 López Acosta Emilio 
660 Litografía San Juan 
661 Suc. de Albamonte Angel 
662 Bruzichelli Natalino 
663 Nogaro San Juan y/o 
Graffigna José 
664 Casa Ceylán S.R.L. 
665 Tello Sergio 
666 Noguera José 
667 Lara Víctor Andrés 


MAR DEL PLATA 

668 Alfajores Trassens S.A. 

669 Luis Lilio y Cía. S.A. 

670 Costa Brava S.R.L. 

671 Furtlan Hnos. S.C.A. 

672 Paestum S.A. 

673 Editorial El Atlántico S.A.!.C. 

674 Sigra S.R.L. 

675 La Nueva Caracola S.P.L. 

676 Greco Puglisi e Hijos S.A. 

677 Peznave 2A. 

678 Empresa Hotelera 
Americana S.A. 

679 Servicios Portuarios 
Integrados S.A. 

680 Frigocen S.A. 

681 Piedra Mar del Plata S.A. 

682 Pescafina S.A. 

683 Materia Hnos. S.A. 

684 Papierttei S.A. 

685 Pesquera San Justo S.A. 

686 Como Sur S.A. 

687 Pesquera San Justo S.A. 

688 Microómnibus 
La Marplatense S.A. 


PATAGONIA 

689 González Bernardo Nicanor 
690 González Bernardo Nicanor 
691 Botha Daniel 


SAN RAFAEL 

692 Mitre Repuestos S.R.L. 
693 Latorre Angel 

694 Juan Antonio Navío 


MISIONES 
695 Pinturería Madionna 
696 Revestimientos Madionna 


SAN NICOLAS 

698 Berini y Cía. 

699 Marián Luis Armando 
700 Chaco Conf. S.A. 

701 Expreso Transp. Couto S.A. 
702 Chuit y Magiole 

703 Eslabón S.A.C. 

704 Ferraris Norberto Angel 
705 Fromaget Hnos. 

706 Hiltex S.A. 

707 amO Confecciones 


708 Confecciones Milán S.A. 
709 Solmi Rubén 
710 Silvio Ricagno e Hijos 
711 Cogero Omar y Cogero 
Nora S.H. 
712 Vailanti F. S.A. 
713 Coop. del Personal de SOMISA 
714 Empresa Costera S.R.L. 
715 Moreira Hnos. 
716 Arenera Campana 
717 Quimigás S.A. 
718 Transporte Aut. Zárate 
719 Novo Omar 
720 Laule Riega Eduardo 
721 Musante Sica y Cía. 
722 Sistema V.C, Video Color S.A. 


Fuente: Administración Nacional de 
Seguridad Social. 
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IS CAMBIAMOS DE COCINA? E 


PRECIO ARTE. AGAS | 


A 


Po : 
GA VENTAS DE LONGVIE 


Por Osvalds Sicillan 


La tradicional fábrica de calefones y cocinas a gas 
Longvie está rompiendo todas las marcas en cuanto 
a la tasa de crecimiento de sus ventas, que se habían 
desmoronado hacia el primer semestre de 1990. La fac- 
turación, que aumentó cerca de 140 por ciento entre 
el semestre abril-setiembre de 1990 y el mismo perío- 
do de 1991, se triplicó entre los extremos, como se 
muestra en el gráfico adjunto. Al mismo tiempo, la 
mayor demanda solventó un encarecimiento del 50 por 
ciento en términos reales en los artefactos a gas que 
mide el INDEC. 

El vuelo cobrado por ciertos precios es otra para- 
doja originada en la política de ““estabilidad'* mone- 
taria aplicada tras el fracaso del Plan BB a fines del 
"89. El posterior disciplinamiento de la paridad cam- 
biaria —a fuerza de asfixia financiera y recesión— hizo 
reaparecer el crédito de consumo personal e hipote- 
cario que era inviable bajo hiperinflación. Se gene- 
ró así una *“nueva ola”” del pago en cuotas —pocas, 
dolarizadas y a tasas de interés altísimas— que devol- 
vió vida a la producción de artefactos para el hogar 
y de otros bienes de consumo durable. 

En este punto, la inflación surgió de la “'estabili- 
dad”. Los precios de estos productos pudieron ele- 
varse desmesuradamente gracias a ese poco de crédito, 
con lo que el capitalismo argentino pudo mostrar así 
sus nuevas distorsiones y desequilibrios ante el menor 
síntoma de normalidad. Para seguir este proceso, pue- 
de verse en el gráfico que los precios se dispararon ya 
al inicio de la reactivación —durante el tercer trimes- 
tre de 1990— pero que el mayor salto se registró en- 
tre enero y marzo de 1991. Pese a la baja actividad 
estacional, el alza se vio facilitada por la gran deva- 
luación monetaria operada entonces. Desde abril, la 
Ley de Convertibilidad respaldó una mayor recupe- 
ración del crédito y —con ello— de los niveles de pre- 
cios alcanzados hasta entonces, que siguiercn 
creciendo en términos reales, aunque más suavemente. 

En los peores momentos, Longvie había encarado 
una férrea política de reducción de gastos para rever- 
tir las crecientes pérdidas bajo la recesión que se vi- 
vía. Más tarde, el incremento de su actividad, que casi 
duplicó la masa salarial, trajo también importantes 
utilidades para la empresa. Por otra parte, sus bue- 
nas perspectivas alentaron en el directorio la rara pre- 
visión de realizar tempranamente los gastos de inversión 
necesarios para la mejora de su capacidad productiva 
instalada. 


EN EL BOLSILLO 


para el guardapolvo. 


Agua pura 


Debido al cólera, el agua se convirtió en 
la preocupación de los argentinos. En estos 
días el agua mineral escasea, la lavandina es 
**trucha”” y por más que se hierva el agua el 
sabor de la misma no es del todo agradable. 
Un purificador de agua puede ser una bue- 
na solución. 

En Rosario 715 4* **C” venden los filtros 
de agua Potable. Son de carbón activado y 
celulosa, y eliminan el color, sabor y olor del 
agua de red o de pozo, aunque haya sido pre- 
viamente clorada para eliminar bacterias. Es 
un filtro de uso doméstico y viene en dos ta- 
maños: 34 cm que filtra 6 litros por minutos 
y cuesta $ 80 más IVA y 23 cm que procesa 
3 litros por minuto y su valor es de 55 pesos 
más IVA. 

En Paraná 980 6? **A”” venden ozonifica- 
dores de agua (el ozono tiene poder bacteri- 
cida) que cuestan u$s 220. Allí mismo los fil- 
tros de carbono activado tienen un precio de 
u$s 250. 

En Aguasea (Av. R.S. Ortiz 1580) los fil- 
tros se consiguen desde $51 pesos y hay mo- 
delos de $ 155 y $ 175. 

Filipur (Av. del Libertador 5815) impor- 
ta de Suiza purificadores de agua (filtran y 
tienen acción bactericida) con un caudal de 
filtrado de 1,5 litro por minuto. Son de 
plástico y están aprobados pr O.M.S. (Or- 

ganización Mundial de la Salud). Su precio 
es de 130 pesos y el repuesto de tres filtros 
sale $ 60 (la duración aproximada de cada 
uno es de 3 meses). 


A la escuela 


El próximo 9 de marzo comienzan las cla- 
ses y los padres de las **blancas palomitas” 
deberán desembolsar entre 5 y 26 pesos sólo 


Carrefour vende los marca Saber. El rec- 
to para niño o niña sale $ 9,95 en talle 6 y 
el pintorcito de la misma marca cuesta 14,60 
(en cuadrillé rosa o celeste). También tiene 
un pintorcito Alegre en oferta a $ 5,50 el ta- 
lle 4 (en iguales tonos de cuadrillé). 

Casa Tía ofrece los delantales Sarmiento. 
El alforzado talle 9 sale $ 15 y el tableado 
talle 12 $ 17. Los pintorcitos (cuadrillé ro- 
sa, celeste, verde o amarillo) talle $ salen 
$ 9,90, los guardapolvos rectos talle 10, $ 12 
y los talles 8, $ 9.90. Estos últimos, en Ceci- 
lia Bebés (Azcuénaga 464), los venden a 
$ 10.30, los alforzados talle 6 a 9,10 y los 
pintorcitos talle 7 a $ 7,20. 

En Contex (Av. Corrientes 2317) tienen los 
Colega, con telas Arciel. El recto talle 8 sale 
11,50 pesos y aceptan tarjetas de crédito sin 
recargo. 

En Palomita Blanca (Av. Corrientes 2333) 
los guardapolvos 12 de Octubre talle 6 cru- 
zado cuestan $ 17,50 y rectos 15,50. El mis- 
mo talle pero con tres tablas (de niña) sale 
20 pesos. 


ad 


UISOMO pue 


(Por Juan C. Del Bello *) La 

mayoría de los artículos econó- 
micos y sociopolíticos que publica 
Página/12 caracterizan a la política 
económica del doctor Cavallo como 
conservadora. A mi juicio, prevale- 
ce una visión ideologista en la inter- 
pretación del programa económico, 
que no posibilita una tarea analítica 
rigurosa sustentada en evidencia em- 
pirica 

Del siguiente análisis, resumido 
por razones de espacio, se despren- 
de que aun desde una perspectiva es- 
tructuralista se concluye que el Plan 
Cavallo es una profunda reforma 
económica con equidad, contraria- 
mente a los que sostienen que se 
trata de un plan conservador con 
exclusión social. “*Dificilmente po- 
dría abordarse la transformación 
productiva con equidad sin lograr, 
primero, mantener los equilibrios 
macroeconómicos básicos dentro de 
márgenes prudentes o tolerables””, 
dice la CEPAL en su último docu- 
mento propositivo.(!) El plan de 
Convertibilidad, piedra angular del 
programa de estabilización, que re- 
cupera la moneda nacional y virtual- 
mente elimina los riesgos cambiarios, 
la férrea disciplina fiscal y moneta- 
ria y la apertura de la economía han 
demostrado eficacia en alcanzar los 
equilibrios macroeconómicos bási- 
cos; por ende, es parte constitutiva 
del mismo la equidad y la justicia so- 
cial, porque a nadie escapa que el im- 
puesto inflacionario actúa 
proporcionalmente con mayor fuer- 
za sobre los estratos de menores in- 
gresos. 

La recreación de los mercados (erró- 
neamente enfocada como polí- 
tica liberal), que cuenta entre sus 
principales instrumentos a la desre- 
gulación, no es otra cosa que la pro- 
moción de la competencia, el 
enfrentamiento a formas monopóli- 
cas de mercados dominantes y a pri- 
vilegios sectoriales obtenidos por la 
política de los lobbies, que han afec- 
tado principalmente a los consumi- 
dores, al ciudadano común. Se han 
eliminado numerosos “cotos de ca- 
za”, privilegios arancelarios, fisca- 
les, crediticios, que impedían el 
funcionamiento de los mercados y 
obviamente perjudicaban a la mayor 
parte de los argentinos. 


La reconstrucción de una econo- 
mía de mercado es simultánea con 
una profunda reforma del sector pú- 
blico. Se trata de concentrar la aten- 
ción en el gasto público social y en 
una revolucionaria reforma tributa- 
ria bajo el enfoque del efecto redis- 
tributivo neto, que supera la 
concepción tradicional de progresi- 
vidad y regresividad impositiva. Por- 
que lo importante es medir por 
tramos de ingreso cuánto es la carga 
impositiva y cuánto se recibe del 
Estado. 

Llama poderosamente la atención 
la ausencia de análisis, por parte de 
los autodenominados ““progresis- 
tas””, del proyecto de reforma tribu- 
taria en curso y más específicamente 
del Impuesto al Excedente Primario 
de las Empresas, que corrige las asi- 
metrías del costó tributario argenti- 
no, grava en forma equivalente a los 
factores de la producción, promue- 
ve la inversión y su destino es prin- 
cipalmente el financiamiento del 
sistema público de jubilaciones en 
congruencia con la equidad distribu- 
tiva de una política fiscal moderna. 


Pero la política social del progra- 
ma económico y del Gobierno en ge- 
neral no se restringe a la reforma 
tributaria, también se destacan el 
proyecto de reestructuración del sis- 
tema de obras sociales que mejora- 
rá la prestación de los servicios de 
salud para los asalariados y la nue- 
va relación Nación-provincias, sus- 
tentada en un incremento sin 
parangón en los recursos copartici- 
pados que les corresponde a éstas y 
en la transferencia de la ejecución de 
las políticas sociales de educación, 
salud y asistencia alimentaria. 

La política de privatizaciones, co- 
mo herramienta de reestructuración 
de los servicios públicos, no se basa 
en maximizar el flujo de ingresos, si- 


no en transferir activos y pasivos a 
un valor consistente con regímenes 
tarifarios, planes de inversión y ca- 
lidad de la prestación que contribu- 
yan a la competitividad de la 
producción argentina. Se resalta la 
creación de Entes Reguladores fuer- 
tes, estatales, que efectivamente re- 
gulen a los prestadores privados y 
resguarden el interés general de los 
usuarios. La autocrítica planteada 
por ei propio doctor Cavallo ante los 
empresarios sobre errores incurridos 
en este campo, así como la interven- 
ción de la Comisión Nacional de Te- 
lecomunicaciones ilustran la nueva 
política en la materia. 

Por otra parte, la política de ne- 


PICHIN 


y Si bien es cierto que ni siquiera 
en Estados Unidos o Europa ri- 
ge una apertura indiscriminada en 
materia automotriz —especialmente 
porque la competencia japonesa es 
imbatible y arruinaría para siempre 
la industria local—, una recorrida 
por los avisos que se publican en las 
páginas de los principales diarios del 
mundo alcanza para ver “lo que uno 
se pierde”. 

En Miami, cualquiera de los mi- 
les de turistas argentinos que haya vi- 
sitado aquellas playas este verano 
podía encontrarse en el Miami He- 
rald con ofertas que iban desde un 
Honda Accord *92 por 10.500 dóla- 
res hasta un BMW 318 por 17.900 
dólares. Para los más sofisticados, 
también hay Cadillac Deville '92 en 
cuotas de 469 dólares por mes, a pa- 
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y SI CAMBIAMOS DE COCINA? 


Agua pura 


LOMGVIE 


La tradicional fábrica de calefones y cocinas a gas 
Longvie está rompiendo todas las marcas en cuanto 
a la tasa de crecimiento de sus ventas, que se habian 
desmoronado hacia el primer semestre de 1990. La fac- 
turación, que aumentó cerca de 140 por ciento entre 
el semestre abril-setiembre de 1990 y el mismo perio- 
do de 1991, se triplicó entre los extremos, como se 
muestra en el gráfico adjunto. Al mismo tiempo, la 
mayor demanda solventó un encarecimiento del 50 por 
ciento en términos reales en los artefactos a gas que 
mide el INDEC 

El vuelo cobrado por ciertos precios es otra para- 
doja originada en la política de **estabilidad'* mone- 
taria aplicada tras el fracaso del Plan B£B a fines del 
"89. El posterior disciplinamiento de la paridad cam- 
biaria —a fuerza de asfixia financiera y recesión— hizo 
reaparecer el crédito de consumo personal e hipote- 
cario que era inviable bajo hiperinflación. Se gene- 
ró así una ''nueva ola'' del pago en cuotas —pocas, 
dolarizadas y a tasas de interés altísimas— que devol- 
vió vida a la producción de artefactos para el hogar 
y de otros bienes de consumo durable. 

En este punto, la inflación surgió de la *“estabili- 
dad''. Los precios de estos productos pudieron ele- 
varse desmesuradamente gracias a ese poco de crédito, 
con lo que el capitalismo argentino pudo mostrar asi 
sus nuevas distorsiones y desequilibrios ante el menor 
sintoma de normalidad. Para seguir este proceso, pue- 
de verse en el gráfico que los precios se dispararon ya 


al inicio de la reactivación —durante el tercer trimes- 
tre de 1990— pero que el mayor salto se registró en- 
tre enero y marzo de 1991. Pese a la baja actividad 
estacional, el alza se vio facilitada por la gran deva- 
luación monetaria operada entonces. Desde abril, la 
Ley de Convertibilidad respaldó una mayor recupe- 
ración del crédito y —con ello de los niveles de pre- 
alcanzados hasta entonces, que siguiercn 
creciendo en términos reales, aunque más suavemente 

En los peores momentos, Longvie había encarado 
una férrea política de reducción de gastos para rever- 
tir las crecientes pérdidas bajo la recesión que se vi- 
via, Más tarde, el incremento de su actividad, que casi 
duplicó la masa salarial, trajo también importantes 
utilidades para la empresa. Por otra parte, sus bue- 
nas perspectivas alentaron en el directorio la rara pre- 
visión de realizar tempranamente los gastos de inversión 
necesarios para la mejora de su capacidad productiva 
instalada 


cios 


para el guardapolvo 


| EN EL BOLSILLO 


Debido 
la preocupación de los argentinos. En estos 
días el agua mineral escasea, la lavandina es 
y por m. 
sabor de la misma no es del todo agradable 
Un purificador de agua puede ser una bue- 
na solución 

En Rosario 715 4* **C 
de agua Potable 


al cólera, el agua se convirtió en 


trucha” 


que se hierva el agua el 


venden los filtros 
Son de carbón activado y 
y eliminan el color, sabor y olor del 
agua de red o de pozo, aunque haya sido pre- 
viamente clorada para eliminar bacterias. Es 
1 filtro de uso doméstico y viene en dos ta- 
maños: 34 cm que filtra 6 litros por minutos 


celulosa 


cuesta $ 80 más IVA y 23 cm que procesa 


litros por minuto y su valor es de $5 pesos 


nás IVA 
En Paraná 980 6” **A” venden ozonifica- 
dores de agua (el ozono tiene poder bacteri- 


220 


cida) que cuestan u$s 220. Alli mismo los fil 


tros de carbono activado tienen un precio de 
u$s 250 

Er uasea (Av. R.S. Ortiz 1580) los fil 
ros se consiguen desde 51 pesos y hay mo- 
delos de $ 155 y $ 175 

Filipur (Av. del Libertador 5815) impor 

de Suiza purificadores de agua (filtran 
¡enen acción bactericida) con un caudal de 
filtrado de 1,5 litro por minuto. Son de 
plástico y están aprobados pr O.M.S. (Or 
ganización Mundial de la Salud). Su precio 


s de 130 pesos y el repuesto de 1 
ale $ 60 (la duración aproximada de cada 
meses) 


| 1mo es de 


A la escuela 


| 
| Elpróximo 9 de marzo comienzan las cla 
| y los padres de las “blancas palomita 
pa Es 


erán desembolsar entre $ y 20 pesos sólo 


Carrefour vende los marca Saber. El rec- 
to para niño o niña sale $ 9,95 en talle 6 y 
el pintorcito de la misma marca cuesta 14,60 
(en cuadrillé rosa o celeste). También tiene 
un pintorcito Alegre en oferta a $ 5,50 el ta- 
lle 4 (en iguales tonos de cuadrillé) 

Casa Tía ofrece los delantales Sarmiento 
El alforzado talle 9 sale $ 15 y el tableado 
talle 12 $ 17. Los pintorcitos (cuadrillé ro- 
sa, celeste, verde o amarillo) talle 5 salen 
$ 9,90, los guardapolvos rectos talle 10, $ 12 
y los talles 8, $ 9,90. Estos últimos, en Ceci- 
lia Bebés (Azcuénaga 464), los venden a 
$ 10.30, los alforzados talle 6 a 9,10 y los 
pintorcitos talle 7 a $ 7,20. 

En Contex (Av. Corrientes 2317) tienen los 
Colega, con telas Arciel. El recto talle 8 sale 
11,50 pesos y aceptan tarjetas de crédito sin 
TECArgo. 

En Palomita Blanca (Ay. Corrientes 2333) 
los guardapolvos 12 de Octubre talle 6 cru- 
zado cuestan $ 17,50 y rectos 15,50. El mis- 
mo talle pero con tres tablas (de niña) sale 
20 pesos 
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(Por Juan C. Del Bello *) La 

mayoría de los artículos econó- 
micos y sociopolíticos que publica 
Página/12 caracterizan a la política 
económica del doctor Cavallo como 
conservadora. Á mi juicio, prevale- 
ce una visión ideologista en la inter- 
pretación del programa económico, 
que no posibilita una tarea analítica 
rigurosa sustentada en evidencia em- 
pirica 

Del siguiente análisis, resumido 

por razones de espacio, se despren- 
de que aun desde una perspectiva es- 
tructuralista se concluye que el Plan 
Cavallo es una profunda reforma 
económica con equidad, contraria- 
mente a los que sostienen que se 
trata de un plan conservador con 
exclusión social. “Difícilmente po- 
dria abordarse la transformación 
productiva con equidad sin lograr, 
primero, mantener los equilibrios 
macroeconómicos básicos dentro de 
márgenes prudentes o tolerables”, 
dice la CEPAL en su último docu- 
mento propositivo.(1) El plan de 
Convertibilidad, piedra angular del 
programa de estabilización, que re- 
cupera la moneda nacional y virtual- 
mente elimina los nesgos cambiarios, 
la férrea disciplina fiscal y moneta- 
ria y la apertura de la economía han 
demostrado eficacia en alcanzar los 
equilibrios macroeconómicos bási- 
cos; por ende, es parte constitutiva 
del mismo la equidad y la justicia so- 
cial, porque a nadie escapa que el im- 
puesto inflacionario actúa 
proporcionalmente con mayor fuer- 
za sobre los estratos de menores in- 
gresos 

La recreación de los mercados (erró- 
neamente enfocada como polí- 
tica liberal), que cuenta entre sus 
principales instrumentos a la desre- 
gulación, no es otra cosa que la pro- 
moción de la competencia, el 
enfrentamiento a formas monopóli- 
cas de mercados dominantes y a pri- 
vilegios sectoriales obtenidos por la 
política de los lobbies, que han afec- 
tado principalmente a los consumi- 
dores, al ciudadano común. Se han 
eliminado numerosos **cotos de ca- 
za'”, privilegios arancelarios, fisca- 
les, crediticios, que impedían el 
funcionamiento de los mercados y 
obviamente perjudicaban a la mayor 
parte de los argentinos. 

La reconstrucción de una econo- 
mia de mercado es simultánea con 
una profunda reforma del sector pú- 
blico. Se trata de concentrar la aten- 
ción en el gasto público social y en 
una revolucionaria reforma tributa- 
ria bajo el enfoque del efecto redis- 
tributivo neto, que supera la 
concepción tradicional de progresi- 
vidad y regresividad impositiva. Por- 
que lo importante es medir por 
tramos de ingreso cuánto es la carga 
impositiva y cuánto se recibe del 
Estado. 


Llama poderosamente la atención 
la ausencia de análisis, por parte de 
los autodenominados “'progresis- 
tas””, del proyecto de reforma tribu- 
taria en curso y más especificamente 
del Impuesto al Excedente Primario 
de las Empresas, que corrige las asi- 
metrías del costo tributario argenti- 
no, grava en forma equivalente a los 
factores de la producción, promue- 
ve la inversión y su destino es prin- 
cipalmente el financiamiento del 
sistema público de jubilaciones en 
congruencia con la equidad distribu- 
tiva de una política fiscal moderna 


Pero la política social del progra- 
ma económico y del Gobierno en ge- 
neral no se restringe a la reforma 
tributaria, también se destacan el 
proyecto de reestructuración del sis- 
tema de obras sociales que mejora- 
rá la prestación de los servicios de 
salud para los asalariados y la nue- 
va relación Nación-provincias, sus- 
tentada en un incremento sin 
parangón en los recursos copartici- 
pados que les corresponde a éstas y 
en la transferencia de la ejecución de 
las políticas sociales de educación, 
salud y asistencia alimentaria 


La política de privatizaciones, co- 
mo herramienta de reestructuración 
de los servicios públicos, no se basa 
en maximizar el flujo de ingresos, si- 


no en transferir activos y pasivos a 
un valor consistente con regimenes 
tarifarios, planes de inversión y ca- 
lidad de la prestación que contribu- 
yan a la competitividad de la 
producción argentina. Se resalta la 
creación de Entes Reguladores fuer- 
tes, estatales, que efectivamente re- 
gulen a los prestadores privados y 
resguarden el interés general de los 
usuarios. La autocrítica planteada 
por el propio doctor Cavallo ante los 
empresarios sobre errores incurridos 
en este campo, así como la interven- 
ción de la Comisión Nacional de Te- 
lecomunicaciones ilustran la nueva 
política en la materia 

Por otra parte, la politica de ne- 


gociación de la deuda externa es con- 
sistente con la capacidad efectiva de 
pago de una economía que crece con 
equidad y prevé un menú de alterna- 
tivas caracterizado por quitas al ca- 
pital y descuentos en las tasas de 
interés. 

Si lo relatado no es evidencia su- 
ficiente de la naturaleza del Plan Ca- 
vallo, quizá los datos estadísticos 
refuercen este enfoque interpretati- 
vo: en promedio durante el Plan de 
Conyertibilidad (abril 91 - enero 92) 
la tasa de inflación mensual ha sido 
del 2,37, contra 10,7% de 1990 y 
60,2% de 1989 en igual periodo; el 
nivel de actividad industrial aumen- 
tó un 15% respecto del año anterior; 


El subsecretario de 
Estudios Económicos del 
equipo de Cavallo ensaya 
una defensa del Plan de 
Convertibilidad e intenta 
demostrar que el 
programa no es 
“conservador” ni provoca 
exclusión social. 


la inversión creció un 40% en rela- 
ción con los niveles de 1990; la deman- 
da laboral se duplicó; el poder 
adquisitivo del salario medio creció 
el 5,5%; la tasa de desempleo cayó 
de 7% en octubre de 1989 a 5,3% en 
1991; los recursos tributarios totales 
transferidos a las provincias se incre- 
mentaron en un 60% en relación con 
1990, etcétera 

En sintesis, el Plan Cavallo es un 
programa de estabilidad no recesivo, 
de construcción de una nueva rela- 
ción Estado-mercado, de un nuevo 
marco regulatorio de la economía 
que simultáneamente procura, para- 
fraseando a la CEPAL, la transfor- 
mación productiva con equidad. No 


MOMIAS Y PERORATAS 


parece serio interpretarlo desde el en 
foque maniqueo de la contradicción 
entre grupos económicos locales y 
acreedores externos, como se propo- 
ne frecuentemente en **homilías y pe 
roratas'' que reclaman alternativas 
(¿cuáles?) desde el campo nacional 
y popular 


* Economista peronista. Subsecreta 
rio de Estudios Económicos de la Se: 
cretaría de Programación Económica, 
del Ministerio de Economía y Obras y 
Servicios Públicos 


(1) CEPAL, Equidad y transforma- 
ción productiva: un enfoque integra- 
do. LC/L 668, enero 1992, P. 


(Por Andrea Rodríguez y Mar- 

celo Cantón) Los chilenos, ade- 
más de poder disfrutar de excelentes 
vinos y mariscos sin que se les dese- 
quilibre el presupuesto, gozan de una 
ventaja adicional: pueden comprar 
autos Argentinos más baratos que de 
este lado de la frontera: el mismo Re- 
nault 12 salido de la planta cordo- 
besa que aqui se cotiza a 13.500 
dólares al público allí se consigue a 
7500. Pero los vecinos de esta lade- 
ra de los Andes no pueden comprar- 
los en Chile debido a las presiones 
de los fabricantes rioplatenses que 
boicotean la política oficial. Lo mis- 
mo sucede con Brasil. 

En teoría el nuevo régimen auto- 
motor (sancionado por decreto en di- 
ciembre del año pasado) les permi- 
tea los argentinos importar los mo- 
delos de auto que aquí se fabrican 
pagando sólo un 22 por ciento de 
arancel (más IVA y tasa de estadis- 
tica). La tentación de traer un Escort 
o un Fiat Uno de Brasil, donde esta- 
ban llamativamente más baratos, era 
grande. Pero las fábricas multinacio- 
nales pusieron cota a estas preten- 
siones. 

Por ejemplo, Fiat Brasil, ante la 
consulta explícita de un potencial 
cliente, contestó que sólo hacía ne- 
gocios con la Argentina a través de 
Sevel, su filial local. En el caso de la 
Autolatina brasileña, a la que se pi- 
dió cotización por un Volkswagen, 
fueron algo más sutiles: no habrian 
dado su aprobación para que se les 
otorgase a las concesionarias una li- 
cencia de exportación que permita 
descontar impuestos locales. Sin es- 
te trámite, los precios no son com- 
petitivos. 

Un grupo chileno que compró una 
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Si bien es cierto que ni siquiera 

en Estados Unidos o Europa ri- 
ge una apertura indiscriminada en 
materia automotriz —especialmente 
porque la competencia japonesa es 
imbatible y arruinaría para siempre 
la industria local—, una recorrida 
por los avisos que se publican en las 
páginas de los principales diarios del 
mundo alcanza para ver “lo que uno 
se pierde”. 

En Miami, cualquiera de los mi- 
les de turistas argentinos que haya vi- 
sitado aquellas playas este verano 
podía encontrarse en el Miami He- 
rald con ofertas que iban desde un 
Honda Accord '92 por 10.500 dóla- 
res hasta un BMW 318 por 17.900 
dólares. Para los más sofisticados, 
también hay Cadillac Deville '92 en 
cuotas de 469 dólares por mes, a pa- 


gar en 3 años. 


Los que recorrieron Manhattan 
poodían detectar en las páginas del 
Wall Street Journal ofertas como las 
de un BMW 735 a pagar en cómo- 
das cuotas de 733 dólares, o un Ja- 
guar XJ6 por 599 dólares mensuales 
en 4 años. La sorpresa (y hasta un 
poquito de envidia) que provocan es- 
tas cifras aumenta si se tiene en cuen- 
ta que, en la Argentina, la cuota de 
un Fiat Uno (con una financiación 
a 48 meses) supera los 300 dólares. 


Sin ir tan lejos, en Brasil, se pue- 
den conseguir autos japoneses a pre- 
cios más que tentadores. Un Honda 
Accord cuesta 28.000 dólares y un 
Toyota Paseo 29.000, como sabe 
cualquier lector de la Gazeta Mer- 
cantil de San Pablo. 


CANDADO EN 
LA FRONTERA 


Acuerdos entre las 
terminales locales y sus 
hermanas de Chile y 
Brasil obstaculizan la 
importación de autos e 
impiden traer una unidad 
fabricada en la Argentina 
que afuera cuesta mucho 
menos, 


empresa de maquinaria agrícola en 
la Argentina vivió un caso similar 
Pidió a su matriz en Santiago que le 
enviase una flota de Renault 21 y 18 
dado que allí eran más baratos, pe- 
ro se toparon con '“instrucciones'” 
que habían recibido los concesiona- 
rios de no vender ninguna unidad a 
clientes de este lado de la cordille- 
ra, según comentan hoy indignados 
en Buenos Aires 

El efecto de esta “pequeña traba”' 
no deja de ser importante. El Minis- 
terio de Economía, cuando negoció 
el régimen automotor, cedió muchas 
posiciones ante los fabricantes pero 
puso como techo á los precios la po- 
sibilidad de importar unidades. A 


Avisos en '*The Miami Herald'' 
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pocos se les ocurriría traer un auto 
desde Europa, pero muchos sí hicie- 
ron las cuentas entre los chapuzones 
playeros para importar desde Chile 
o Brasil. Como ejemplo, una cupé 
Renault Fuego que en Buenos Aires 
cotiza a 29.000 dólares se consigue 
en Chile a 17.000. Con estas ““ins- 
trucciones”” de los fabricantes el po- 
sible negocio quedó a la deriva y las 
terminales dejan de tener tope a la 
hora de fijar valores a los O kiló- 
metros 

Pero, por otro lado, Chile no fa- 
brica más que una pequeña cantidad 
de esos autos (en todo 1990 sólo se 
armaron allí 2511 unidades) e impor- 
ta el resto (45.700 en 1991). Y una 
parte de ese total tiene origen en la 
Argentina. Lo notable es que el pre- 
cio al que llegan al mercado chileno 
es muy inferior al que las fábricas 
ponen en las concesionarias ar- 
gentinas. 

Un Renault 12 argentino se expor- 
ta a Chile a un precio de 4133 dóla- 


- res. A ello hay que agregarle el IVA 


de aquel pais más el arancel de im 
portación, gastos bancarios y fletes, 
lo que lleva el valor a 5682. Al pú- 
blico llega a 7500 dólares, luego de 
agregarle los márgenes de comercia- 
lización de toda la cadena de ventas 
Muy por abajo de los 13.500 que hay 
que pagar en la Argentina por ese 
mismo coche, salido de la misma 
planta industrial cordobesa 

La pregunta es por qué las fábri- 
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cas argentinas pueden vender a esos 
precios en el país trasandino y no 
aquí. Los expertos del sector auto- 
motor dan una respuesta. *'El com. 
ponente impositivo de un automóvil 
que se comercializa en el mercado in- 
terno es del 35 por ciento. Los fabri- 
cantes reciben un reintegro por ese 
monto, además de tener facilidades 
como la admisión temporaria de 
componentes”, dicen 

Sin embargo, al hacer las cuentas, 
éstas no cierran: las unidades cues- 
tan aquí.un 80 por ciento más que 
del otro lado de la frontera, y siem 
pre tomando para el cálculo exacta: 
mente los mismo coches fabricados 
en el país y luego exportados a Chi 
le. Allí la sola 
“Muchos años de protección hicie 
ron poco competitiva a la industria 
local 


respuesta es una 


Y además está acostumbrada 
a trabajar con mark-up altos”. Eso, 
en criollo, quiere decir que se envi 
criaron con altos márgenes de ganan 
cia. Algo que también les cabe a los 
concesionarios 


65.000, 


EXPERTOS EN CUPO 


Varios funcionarios que están 
Y ias de delinear las pau 


tas para la licitación del cupo de 


autos de cualquier marca y ori 


n 
que podrán ingresar con el pago de 
un sobre arancel, por encima del 22 
por ciento, saben bastante de esto ya 
que actualmente disfrutan manejan 
do los importados que consiguieron 
a través de la licitación del año pa 
sado 
cumplir con los lineamientos del mi 
nistro Cavallo, analizan la posibili 
dad de cupo (8000 
unidades para todo el año) en do: 
franjas 


Por estos días y tratando de 


desdoblar el 


una para importadores ofi 
ciales y otra para particulares. De es 
ta forma los privados no tendrán que 
competir contra la capacidad finan 
ciera de los grandes importadores 
pueden of 
mayor 


que ecer un arancel 
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ILIAS Y PERRAS 


gociación de la deuda externa es con- 
sistente con la capacidad efectiva de 
pago de una economía que crece con 
equidad y prevé un menú de alterna- 
tivas caracterizado por quitas al ca- 
pital y descuentos en las tasas de 
interés. 

Si lo relatado no es evidencia su- 
ficiente de la naturaleza del Plan Ca- 
vallo, quizá los datos estadísticos 
refuercen este enfoque interpretati- 
vo: en promedio durante el Plan de 
Convertibilidad (abril 91 - enero 92) 
la tasa de inflación mensual ha sido 
del 2,3%, contra 10,7% de 1990 y 
60,2% de 1989 en igual período; el 
nivel de actividad industrial aumen- 

tó un 15% respecto del año anterior; 


(Por Andrea Rodríguez y Mar- 

celo Cantón) Los chilenos, ade- 
más de poder disfrutar de excelentes 
vinos y mariscos sin que se les dese- 
quilibre el presupuesto, gozan de una 
ventaja adicional: pueden comprar 
ninos más baratos que de 
este lado de la frontera: el mismo Re- 
nault 12 salido de la planta cordo- 
besa que aquí se cotiza a 13.500 
dólares al público allí se consigue a 
7500. Pero los vecinos de esta lade- 
ra de los Andes no pueden comprar- 
los en Chile debido a las presiones 
de los fabricantes rioplatenses que 
boicotean la política oficial. Lo mis- 
mo sucede con Brasil. 

En teoría el nuevo régimen auto- 
motor (sancionado por decreto en di- 
ciembre del año pasado) les permi- 
te a los argentinos importar los mo- 
delos de auto que aquí se fabrican 
pagando sólo un 22 por ciento de 
arancel (más IVA y tasa de estadís- 
tica). La tentación de traer un Escort 
o un Fiat Uno de Brasil, donde esta- 
ban llamativamente más baratos, era 
grande. Pero las fábricas multinacio- 
nales pusieron cota a estas preten- 
siones. 

Por ejemplo, Fiat Brasil, ante la 
consulta explicita de un potencial 
cliente, contestó que sólo hacía ne- 
gocios con la Argentina a través de 
Sevel, su filial local. En el caso de la 
Autolatina brasileña, a la que se pi- 
dió cotización por un Volkswagen, 
fueron algo más sutiles: no habrían 
dado su aprobación para que se les 
otorgase a las concesionarias una li- 
cencia de exportación que permita 

descontar impuestos locales. Sin es- 
te trámite, los precios no son com- 
'petitivos. 

Un grupo chileno que compró una 
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gar en 3 años. 


Los que recorrieron Manhattan 
poodían detectar en las páginas del 
Wall Street Journal ofertas como las 
de un BMW 735 a pagar en cómo- 
das cuotas de 733 dólares, o un Ja- 
guar XJ6 por 599 dólares mensuales 
en 4 años. La sorpresa (y hasta un 
poquito de envidia) que provocan es- 
tas cifras aumenta si se tiene en cuen- 
ta que, en la Argentina, la cuota de 
un Fiat Uno (con una financiación 
a 48 meses) supera los 300 dólares. 


Sin ir tan lejos, en Brasil, se pue- 
den conseguir autos japoneses a pre- 
cios más que tentadores. Un Honda 
Accord cuesta 28.000 dólares y un 
Toyota Paseo 29.000, como sabe 
cualquier lector de la Gazeta Mer- 
cantil de San Pablo. 


o 
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la inversión creció un 40% en rela- 
ción con los niveles de 1990; la deman- 


El subsecretario de 


Estudios Económicos del da laboral se duplicó; el poder 
equipo de Cavallo ensaya ¿F3'500. ta tasa de desempleo 0ayo 


de 7% en octubre de 1989 a 5,3% en 
1991; los recursos tributarios totales 
transferidos a las provincias se incre- 


una defensa del-Plan de 
Convertibilidad e intenta 


mentaron en un 60% en relación con 

demostrar que el 0 a 
programa no es En síntesis, el Plan Cavallo es un 
Li Na programa de estabilidad no recesivo, 
conservador ni provoca de construcción de una nueva rela- 
exclusión social ción Estado-mercado, de un nuevo 


marco regulatorio de la economía 
que simultáneamente procura, para- 
fraseando a la CEPAL, la transfor- 
mación productiva con equidad. No 


CANDADO EN 
LA FRONTERA 


Acuerdos entre las pocos se les ocurriría traer un auto 

: / desde Europa, pero muchos sí hicie- 
terminales locales y sus ron las cuentas entre los chapuzones 
hermanas de Chile y Bixeos ata impor desde Chis 
Brasil obstaculizan la Renault Fuego que en Buenos Aires 
7 .. cotiza a 29.000 dólares se consigue 
importación de autos e en Chile a 17.000. Con estas ““ins- 
¡ ¡ ¡ t i *” de los fabricantes el po- 
impiden traer una unidad coco quedo olaaa hos 
fabricada en la Argentina terminales dejan de tener tope a la 
que afuera Cuesta mucho hora de fijar valores a los 0 kiló- 

t - 

menos. Pe: por otro lado, Chile no fa- 


brica más que una pequeña cantidad 
de esos autos (en todo 1990 sólo se 
armaron allí 2511 unidades) e impor- 
ta el resto (45.700 en 1991). Y una 
parte de ese total tiene origen en la 
Argentina. Lo notable es que el pre- 


empresa de maquinaria agrícola en  Cio al que llegan al mercado chileno 


parece serio interpretarlo desde el en- 
foque maniqueo de la contradicción 
entre grupos económicos locales y 
acreedores externos, como se propo- 
ne frecuentemente en ““homilías y pe- 
roratas”” que reclaman alternativas 
(¿cuáles?) desde el campo nacional 
y popular. 


* Economista peronista. Subsecreta- 
rio de Estudios Económicos de la Se- 
cretaría de Programación Económica, 
del Ministerio de Economía y Obras y 
Servicios Públicos. 


(1) CEPAL, Equidad y transforma- 
ción productiva: un enfoque integra- 


do. LC/L 668, enero 1992, P. 57... 
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la Argentina vivió un caso similar. 
Pidió a su matriz en Santiago que le 
“enviase una flota de Renault 21 y 18 
dado que allí eran más baratos, pe- 
ro se toparon con ““instrucciones”” 
que habían recibido los concesiona- 
rios de no vender ninguna unidad a 
clientes de este lado de la cordille- 
ra, según comentan hoy indignados 


es muy inferior al que las fábricas 
ponen en las concesionarias ar- 
gentinas. 

Un Renault 12 argentino se expor- 
ta a Chile a un precio de 4133 dóla- 
res. A ello hay que agregarle el IVA 
de aquel país más el arancel de im- 
portación, gastos bancarios y fletes, 
lo que lleva el valor a 5682. Al pú- 
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cas argentinas pueden vender a esos 


en Buenos Aires. 

El efecto de esta “pequeña traba”” 
no deja de ser importante. El Minis- 
terio de Economía, cuando negoció 
el régimen automotor, cedió muchas 
posiciones ante los fabricantes pero 
puso como techo a los precios la po- 
sibilidad de importar unidades. A 


blico llega a 7500 dólares, luego de 
agregarle los márgenes de comercia- 
lización de toda la cadena de ventas. 
Muy por abajo de los 13.500 que hay 
que pagar en la Argentina por ese 
mismo coche, salido de la misma 
planta industrial cordobesa. 

La pregunta es por qué las fábri- 


Avisos en '“The Miami Herald” 
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precios en el país trasandino y no 
aquí. Los expertos del sector auto- 
motor dan una respuesta. “El com- 
ponente impositivo de un automóvil 
que se comercializa en el mercado in- 
terno es del 35 por ciento. Los fabri- 
cantes reciben un reintegro por ese 
monto, además de tener facilidades 
como la admisión temporaria de 
componentes””, dicen. 

Sin embargo, al hacer las cuentas, 
éstas no cierran: las unidades cues: 
tan aquízun 80 por ciento más que 
del otro lado de la frontera, y siem- 


pre tomando para el cálculo exacta- - 


mente los mismo coches fabricados 
en el país y luego exportados a Chi- 
le. Allí la respuesta es una sola: 
“Muchos años de protección hicie- 
ron poco competitiva a la industria 
local. Y además está acostumbrada 
a trabajar con mark-up altos”. Eso, 
en criollo, quiere decir que se envi- 
ciaron con altos márgenes de ganan- 
cia. Algo que también les cabe a los 
concesionarios 


EXPERTOS EN CUPO 


E funcionarios que están 
:terminando de delinear las pau- 
tas para la licitación del cupo de 
autos de cualquier marca y origen 
que podrán ingresar con el pago de 
un sobre arancel, por encima del 22 


* por ciento, saben bastante de esto ya 


que actualmente disfrutan manejan- 
do los importados que consiguieron 
a través de la licitación del año pa- 
sado. Por estos días y tratando de 
cumplir con los lineamientos del mi- 
nistro Cavallo, analizan la posibili- 
dad de desdoblar el cupo (8000 
unidades para todo el año) en dos 
franjas: una para importadores ofi- 
ciales y otra para particulares. De es- 
ta forma los privados no tendrán que 
competir contra la capacidad finan- 
ciera de los grandes importadores, 
que pueden ofrecer un arancel 
mayor. 


A A 
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JNEGOCIOS Y FANTASMAS 


(Por Alfredo Zaiat) Pese a los 
fantasmas que aparecieron en 
la City por la marcha de los precios 
en el corto plazo,los banqueros re- 
conocen que nunca tuvieron tantas 
posibilidades de negocios como aho- 
ra. “Todos los días aparece una nue- 
va operación para estudiar””, afirmó, 
sin presumir, un alto ejecutivo de 
una entidad de primera línea. La de- 
presión bursátil no atemoriza a los 
financistas que en estos momentos 
apuntan su mira a un sólo objetivo: 
la subasta de las acciones de 
Telecom. 

El remate telefónico condiciona a 
la plaza financiera. La mayoría de 
los operadores está a la espera de la 
venta de los papeles, guardando fon- 
dos, como se verificó en la poca rein- 
versión que hubo de los 400 millo- 
nes de dólares que cobró el mercado 
por los Bónex 82, o liquidando otros 
activos, como se observó en estos 
días en el recinto bursátil. La venta 
de las acciones de Telecom ocupará 
en este mes el centro del escenario de 
la City, pero existe un par de acto- 
res de reparto que también atraerá 
a los banqueros. 

De acuerdo a las proyecciones de 
los analistas monetarios, el sistema 
no tendrá problemas de escasez de 
fondos, con lo que la tasa del call se- 


guirá en un nivel bajísimo. La liqui- - 


dez del sistema se acentuará en la pri- 


Acciones 


Precio 
(en pesos) 


Viernes 
21/2 
9,18 
2,16 
38,00 
2,03 
7,20 


Acindar 
Alpargatas 


4,97 
Comercial del Plata 470,00 
Electroclor 
Siderca 
Banco Francés 
Banco Galicia 


Pérez Companc 
Nobleza Piccardo 
Renault 
Telefónica 


Promedio bursátil 


Variación 
(en porcentaje) 
Viernes Semanal Mensual 

28/2 

787 

182 


-14,3 
-15,7 
-3,4 
-10,3 
-139 
-15,9 
-5,3 
4,2 
-13,1 
-7,7 
-170 
-13,1 
17,7 
11,3 
-7,0 
11,2 
-11,2 
2,7 
40 
-5,4 


-8,2 


” VIERNES 


El Buen 


El índice de inflación 
preocupa a los financistas, 
pero la cantidad de 
negocios que se presenta 
con la estabilidad aleja las 
dudas sobre la salud del 
plan en el corto plazo. La 
subasta de las acciones 
de Telecom concentra la 
atención de la City; 
mientras tanto, los 
operadores no descuidan 
la posibilidad de realizar 
otras Operaciones. 


(Cotización en casas de cambio) 


Viernes anterior 0,991 
LUNES 0,991 
MARTES 0,992 
MIERCOLES 0,992 
y JUEVES 0,993 


0,991 


Setiembre 
Octubre 
Noviembre . 
Diciembre .. 
Enero 1992 


* Estimada. 


inflación 


(en porcentajes) 


Inversor 


mera semana con la venta de dóla- 
res por parte del Banco Nación para 
financiar el sistema de seguridad so- 
cial: los especialistas estiman que la 
entidad oficial se desprenderá de un 
poco menos de 300 millones de 
dólares. 

Entonces, el mercado estará líqui- 
do tanto en pesos como en dólares, 
facilitando así dos negocios para es- 
pecialistas. El primero es el más co- 
rriente y tiene el BIC $ como prota- 
gonista: con tasas por el piso, la ren- 
ta que promete el bono es muy atrac- 
tiva, impulsando así su demanda y 
por lo tanto también su precio. El se- 
gundo es más sofisticado y combina 
dos operaciones: la abundancia de 
divisas también deprime el call de ar- 
gendólares, que se está pactando al 
8 por ciento anual para 30 días, con 
lo que resulta bastante rentable pe- 
dir prestado billetes a ese costo y 
comprar títulos públicos BOTE, que 
según su última cotización promete 
una tasa interna de retorno del 12,5 
por ciento anual. 

No son muchas las alternativas de 
inversión que le quedan al pequeño 
y mediano ahorrista que apuesta a 
otras opciones al margen de los tra- 
dicionales plazos fijos. El panorama 
bursátil no es muy alentador en el 
corto plazo, pues el remate telefóni- 
co actúa como un bálsamo en el re- 
cinto. La plaza sólo tiene posibilida- 
des de reaccionar si los balances tri- 
mestrales que se conocerán en los 
próximos días muestran resultados 
a muy buenos. Los operadores más pe- 
Msimistas opinan que el mercado al- 
canzará su equilibrio, de acuerdo con 
los estudios técnicos —que no siem- 
pre se cumplen—, cuando el índice 
MERVAL (agrupa a los principales 
14 papeles) se ubique en 650 dólares, 
es decir, alrededor de un 10 por cien- 
to por debajo del actual nivel. 

De todos modos algunos papeles 
se salvan de la depresión, pues los fi- 
nancistas están actuando con marca- 


Inflación acumulada desde febrero de 1991 a enero de 1992: 75, 2%. 


da selectividad, eligiendo las empre- 
sas que prometen ganancias seguras. 
En este lote se colocaron el mes pa- 
sado Nobleza Piccardo —se benefi- 
ció con la rebaja de impuestos inter- 
nos que gravan a los cigarrillos—, 
Renault —cada trimestre su casa ma- 
triz le condona 15 millones de dóla- 
res y puso en venta sectores de su 
planta—, Banco de Galicia —recibió 
el impacto favorable del “efecto BIC 
5'”—, y Telefónica —el IEPE le per- 
mitirá ahorrar casi 50 millones de dó- 
lares anuales en cargas sociales—. 


Tasas 


Lunes Viernes 
Plazo fijo a 7 días 08 0,8 
a30días 13 13 
Caja de ahorro 06 06 
Call money 08 039 


Nota: La tasa de interés es 
efectiva mensual. Todos los 
valores son promedios de 
mercado y para los plazos 
fijos se toma la que reciben 
los pequeños y medianos 
ahorristas 


La cantidad de 
$ que existen 


(en millones) 

en$ enu$s 

Circ. monet, al 25/2 6300 6351 

Base monet. al 25/2 8372 8440 
Depósitos al 24/2 , 

Cuenta corriente 1197. 1207 

Caja de ahorro 904 91 

Plazos fijos 2270 2288 


Nota: La circulación monetaria es la 
cantidad de dinero que está en 
poder del público y en los bancos. 
La base monetaria son los pesos del 
público y de los bancos más los 
depósitos de las entidades 
financieras en cuenta corriente en el 
Banco Central. Se tomó el tipo de 
cambio correspondiente a cada 
fecha. Los montos de los depósitos 
corresponden a una muestra 
realizada por el BCRA. 


Depósitos en Dólares 


Banco de la Ciudad le brinda 
lo que usted prefiere 
rentabilidad segura y garantizada. 


(SS banco.ciudad 
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DANIEL A 
U LLAMBIAS - 


' Gerente División Mayorista 
del Banco Galicia 


¿Por que es negocio comprar acciones de Telecom? 

—La empresa sera la segunda de la Bolsa por su magnitud y el 

men que nepociará diariamente no a o 
Pagará o en efee ica 


portante. Hasta “ahora, en eb primer ano de 
t icas hicieron muy pocas inversiones —sóle 
on la eficiencia y la cobranza y ganaros mucho dinero. 
en o telefónicas esta de moda en sos mercados 


iste es ajeno a Telecom. El 
pueda suceder con la estab 


Variación 
(en pesos) (en porcentaje) 


Viernes Viernes Semanal Mensual Anual 
21/2 28/2 
91,00 93,00 2,2 28 33 
84,00 85,60 19 1,2 43 
79,00 79,10 0,1 05 13 


Nota: Los precios son por las láminas al 100 por ciento de su valor sin 
descontar las amortizaciones y rentas devengadas. 


Bónex en dólares 


Variación 
(en porcentaje) 
Serie Viernes Viernes Semanal Mensual Anual 
21/2 28/2 
1984 92,80 93,80 1,1 27 28 
1987 85,30 86,40 13 08 49 
1989 79,90 79,90 0/0 08 18 


Nota: Son los precios que hay que pagar por las láminas de 100 dólares 


Precio 


A10 años de la crisis 


Cuando en agosto se cumpla el 

décimo aniversario del inicio de 
la crisis internacional de la deuda 
—al conmemorarse la moratoria me- 
xicana— los banqueros estadouni- 
denses podrán decir: ¡misión cumpli- 
da! La pesadilla que comenzó enton- 
ces pronto quedará definitivamente 
olvidada y el riesgo de asfixia, que 
para muchos gigantes de las finan- 
zas estuvo a punto de convertirse en 
dramática realidad, sólo será un mal 
recuerdo. Así lo asegura —entre va- 
rios analistas— John Leonard, del 
banco de inversiones Salomon Brot- 
hers, en un reciente informe difun- 
dido en Nueva York. Tanto han 
cambiado las cosas que el jeligro 
(relativamente mucho menor) ahora 
proviene de las ex repúblicas sovié- 
ticas, a punto de declarar su incapa- 
cidad de pago. 

**Nosotros creemos que los inver- 
sores ahora necesitan concentrarse en 
las oportunidades para la generación 
de nuevas rentas en el continente du- 
rante este decenio”, sostuvo Leo- 
nard. Y apuntó al Citicorp como un 
canal de renovado interés, por ser de 
lejos el de mayor experiencia en la 
región, seguido por el Banco de Bos- 
ton (que acredita 75 años de activi- 
dades en el área). Además de esas en- 
tidades, el informe sostiene que el 
Chase Manhattan y el Chemical Ban- 
king —a través del Manufacturers 
Hannovers—, aunque están ausen- 
tes en algunos países latinoamerica- 
nos, todavía tienen bancos en diver- 
sas localidades. También Bankers 
Trust y JP Morgan están pesada- 
mente involucrados en la zona a tra- 
vés de su activa participación en el 
mercado secundario de la deuda y en 
la asistencia a las privatizaciones. 

Mark Gross, director de investiga- 
ciones en Nueva York de la empresa 
británica especializada en análisis de 
riesgos bancarios IBCA Inc, mostró 
una impresión levemente más conser- 
vadora: “Los resultados de esos 
grandes bancos continuaron siendo 
afectados por la exposición a los paí- 
ses en desarrollo, pero el impacto fue 
generalmente positivo en 1991”. 

La evaluación de esos analistas so- 
bre la performance de los países del 
área va del optimismo moderado al 
más abierto. El caso de Chile sigue 
siendo modelo,. al igual que el me- 
xicano. En el primer país el riesgo de 
las inversiones es considerablemen- 
te bajo, mientras el segundo ““conti- 
núa a paso firme rumbo a la norma- 
lidad””. Brasil es el deudor, de los 
grandes, que mayor retraso presenta, 
pero se dice que el país “después de 
casi diez años de política económica 
a la deriva e inflación persistente, co- 
mienza a viajar por el largo camino 
de vuelta a la administración econó- 
mica saludable””. El equilibrio fiscal 
venezolano y el “dramático giro” ar- 
gentino son contabilizados también 
como buenas señales para los ban- 
cos en los próximos años. 

Rumbo a ese promisorio panora- 
ma, quedan por superar aún varios 
escollos en viejos y nuevos ““tercer- 
mundistas””. Filipinas, por ejemplo, 
acaba de presentar un avance al res- 
pecto, al llegar a un nuevo acuerdo 
con sus principales bancos acreedo- 
res y escalonar pagos por 5300 mi- 
llones de dólares. El anterior refinan- 
ciamiento —convenido hace seis 
meses— fracasó uando el gobierno 
de Corazón Aquino no consiguió 
cumplir las metas económicas que 
había comprometido con el Fondo 


4 LA BANCA SE 
A) UN PESO 


Los deudores 
tercermundistas están a 
punto de salir del rojo en 
los balances de la banca 
estadounidense. Los 
problemáticos ahora son 
los ex socialistas. 
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1987 1988 


en lo inmediato está en los países ex 
comunistas. La misma Salomon 
Brothers sostuvo que los bancos oc- 
cidentales enfrentan una ““perspec- 
tiva casi cierta”? de una moratoria, 
posiblemente a mediados de año. Se- 
gún ese informe, aquellos países es- 
tán más preocupados por sus proble- 
mas domésticos y sospechan del pa- 


. pel de Rusia en la negociación de la 


deuda. 
Aun cuando las circunstancias po- 
líticas sean favorables, el estudio ar- 


+ 
1989 


=== 
1990 1991 


gumenta que la cesación de pagos si- 
gue siendo una posibilidad cercana. 
En diciembre pasado, los acreedores 
occidentales oficiales acordaron una 
moratoria temporal para la deuda 
pública de mediano y largo plazo. 
Después hubo otra moratoria cir- 
cunstancial para los intereses de la 
deuda con los bancos comerciales. 

La falta de monedas convertibles 
es señalada por Salomon como la 
principal razón por la que habría un 
cese de pagos a corto plazo. 


PEA DE ARENAS 
Cada vez menos expuestos 


Evolución de las operaciones y resultados, en millones de dólares. 


1987 1988 1989 1990 1991 


Bankers Trust New York 
—Préstamos 
—Pérdidas 


Citicorp 
—Préstamos 
—Pérdidas 


d, P. Morgan 8 Co. 
—Préslamos 

Pérdidas a 
Security Pacific Corp. 
—Préstamos 

—Pérdidas 

Chemical Banking Corp. 
Préstamos 

Pérdidas 


Fuente: IBCA Inc. Nueva York 


4.006 
3.500 


13.300 
279 - 408 577 926 1674 


5.400 
9436 901 792 363 


5.904 


3.646 2.542 623 
98 25 234 563 353 


D 7.840 6520 390 3 
78362 706 966 87 


12.100 11.100 10.100 6.300 


4.600 3.600 2.400 1.100 


2.200 770 630 114 0 


78 664 47 97 49 


5.055 
21 3 223 183 52% 


Monetario. 
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POR MARCELO ZLOTOGWIAZDA 


EL BAUL DE mm ) 
MANUEL 


La comunicación telefónica que 

mantuvo con Sterie Beza termi- 
nó de convencerlo de que los técni- 
cos del Fondo Monetario no le iban 
a dar el OK a la Carta de Intención 
para el crédito de Facilidades Am- 
pliadas (EFF en su sigla inglesa) has- 
ta tanto no hubiera mayores rease- 
guros sobre la factibilidad de cum- 
plir con la meta de superávit fiscal 
que figura en ese documento. Lo ve- 
nía intuyendo en los últimos días ya 
que la Carta de Intención se estaba 
demorando sospechosamente en los 
pasillos del FMI luego de que Michel 
Camdessus había manifestado su res- 
paldo a la solicitud argentina. Reac- 
cionó de manera expeditiva eincon- 
sulta, típica del estilo con que con- 
duce a su equipo: de un día para el 
otro decidió subir 2 puntos la alícuo- 
ta del IVA. 

No es la primera concesión que 
Cavallo le hace al Fondo en materia 
fiscal. Dos domingos atrás este su- 
plemento relató cómo a fines de ene- 
ro, durante su breve visita a Was- 
hington, el ministro elevó en un san- 
tiamén de 200 a 250 millones de dó- 
lares mensuales el compromiso de ex- 
cedente fiscal, desautorizando y eno- 
jando al secretario Juan José Llach, 
quien durante largas semanas se había 
resistido a introducir ese cambio con 
el argumento de que resultaba ina- 
ceptable. Cavallo creyó entonces que 
con eso alcanzaba y apoyó su expec- 
tativa en la abundante experiencia de 
negociaciones entre el FMI y la 
Argentina, que enseñaban que 
no era importante comprometer 
lo imposible, ya que, total, después 
nunca se cumplía. Quizá perdió de 
vista que esta vez la situación es bas- 
tante diferente. La rigidez de un Plan 
de 'Convertibilidad que impide utili- 
zararbitrariamente las reservas de di- 
visas para pagar deuda externa, y el. 
hecho de que el acuerdo que se fir- 
mará con la banca acreedora en el 
marco del Plan Brady establecerá un 
flujo de giros que habrá que efecti- 
vizar a rajatabla, realzan el rigor con 
que el FMI y, en particular los ban- 
cos, observan la cifra de superávit 
fiscal, ya que de ella dependerá lo que 
cobren. Ahora no se trata sólo de 


Por M. Fernández López 


La criatura 


forzar para que sea lo más alta posi- 
ble sino por sobre todo de obtener 
las garantías suficientes de su logro. 


De acuerdo con las estimaciones 
del ministro los 2 puntos de IVA 
contribuirán a ese reaseguro con 100 
millones de dólares por mes, es de- 
cir,con un 40 por ciento de los 250 
millones que figuran como superá- 
vit en el borrador de Carta de In- 
tención. 

Para el programa económico el 
anuncio tendrá como costo inmedia- 
to un salto en el índice de inflación 
de marzo, que de por sí ya pintaba 
complicado. El impacto fue admiti- 
do por el propio ministro, quien sin 
embargo pretendió relativizarlo al 
decir que tendrá efectos inflaciona- 
rios “*por única vez'”, ya que, luego 
de subir, la alícuota del IVA se esta- 
cionará en el 18 por ciento. 


Pero para los consumidores y es- 
pecialmente para los asalariados esa 
inflación ““por única vez” significa 
que los precios quedarán más altos 
*““para siempre””, o sea que merma- 
rá el poder adquisitivo hasta tanto no 
logren recuperarlo con incrementos 
en los salarios nominales. En su an- 
terior aparición en conferencia de 
prensa Cavallo había mostrado co- 
rrectamente que en comparación con 
el inicio de la Convertibilidad y pese 
al deterioro del último semestre, en 
enero el poder de compra del sala- 
rio promedio mantenía una suba del 
9,4 por ciento (mucho mayor en los 
sectores de servicios, construcción y 
en el Estado, y casi nula en la indus- 
tria). Tras el 2 y pico por ciento de 
inflación en febrero y el mínimo de 
3 por ciento que.ya a esta altura se 
pronostica para marzo, el ingreso 
real de los asalariados no diferirá de- 
masiado del de un año atrás, que 


¡por cierto era uno de los más bajos 


de la serie-=histórica de la última 
década. 


Sería distinto si, tal como ha co- 
menzado a ocurrir en algunas indus- 
trias, se propaga la actitud empresa- 
rial de otorgar incrementos salaria- 
les independientemente de la jevolu- 
ción de la productividad, con el ob- 
jetivo de aplacar tensiones microeco- 


nómicas. En ese caso se agudizarían 
las tensiones macroeconómicas por 
el mayor atraso en el tipo de cambio 
real que provocaría el aumento en los 
costos laborales. 

Estas complicaciones obedecen ca- 
si exclusivamente a la formidable 
presión externa para que el Estado 
engorde el excedente fiscal, aunque 
no es esa la única presión del FMI 
y de los bancos para maximizar el co- 
bro de la deuda. Además del supe- 
rávit fiscal Cavallo pagará con el in- 
greso de privatizaciones, que por tra- 
tarse de un paquete tan grande están 
teniendo un protagonismo estelar en 
las negociaciones con los acreedores. 

Mientras Daniel Marx y Rafael 
Iniesta conversan los aspectos vincu- 
lados a quitas, plazos y tasas de in- 
terés, los subsecretarios Horacio 
Liendo (h), Joaquín Cottani y Juan 
Carlos Sánchez Arnau están elabo- 
rando junto con Martín Redrado la 
propuesta que harán en el tema 
privatizaciones. Más que el cash lo 
que está en discusión es la porción 
a pagar con títulos de la deuda ex- 
terna o, con más propiedad, la mag- 
nitud que cobrarán con activos pú- 
blicos. Los primeros cálculos que hi- 
cieron señalan que a lo largo de este 
año y por encima de los 1900 millo- 
nes de dólares que se comprometie- 
ron ante el FMI a recaudar en efec- 
tivo, lo que se venderá puede gene- 
rar unos 3500 millones de dólares. 
Considerando que aproximadamente 
la mitad se reservaría para que los 
acreedores internos (jubilados y em- 
presas) paguen con sus títulos, les 
quedaría a los bancos extranjeros na- 
da menos que un paquete de 1750 
millones de dólares para capitalizar, 
cifra que en su equivalente en títu- 
los es muy superior, dado que éstos 
cotizan a mucho menos de su valor 
nominal. 

Para los bancos es un negocio re- 
dondo y de ahí.la trascendencia que 
le dan en el marco del Plan Brady. 
Mucho más con la Argentina, que se 
ha venido destacando como un estu- 
pendo colaborador: desde que se inició 
el mecanismo en 1986,es el pais que 
junto con Chile más deuda ha can- 
jeado. Casi 10.000 millones. 


La siguiente historia asombra al narrarse en aulas universitarias: en 
el comienzo de la humanidad, las guerras entre pueblos rivales dura- 
ban hasta el exterminio de un bando, y el vencedor comía al vencido. 
'Una vez hubo tantos vencidos que algunos se guardaron para después 
—vivos, ya que no había heladeras—. Alguien pensó en ponerlos a tra- 
bajar, y así se halló un nuevo uso de las víctimas. Nacía el esclavo. 
La historia está en Bougle, Histoire du travail. Los vencidos 
—creemos— trabajarían hasta morir, no recibirían alimento, menos 
un pequeño salario, y menos aún jubilación aquellos que alcanzasen 
la vejez. 

La Constitución obliga al Estado a sostener un sistema jubilatorio 
y pagar jubilaciones dignas: '*El Estado otorgará los beneficios de la 
seguridad social, que tendrá el carácter de integral e irrenunciable. En 
especial, la ley establecerá: el seguro social obligatorio, que estará a 
cargo de entidades nacionales o provinciales con autonomía financiera 
y económica, administradas por los interesados con participación del 
Estado, sin que pueda existir superposición de aportes: jubilaciones y 
pensiones móviles””. Uno de sus autores, Giordano Echegoyen, decía: 
“Dentro del sistema de seguro social, que constituye la arquitectura 
básica de la seguridad social, se incluye el sistema jubilatorio argenti- 
no, modalidad específica de nuestros medios de previsión social”. 

Argentina, cuyo PBI per cápita ha crecido en los últimos 25 años 
a una tasa anual promedio del 0,0 por ciento, ya no tiene por dónde 
dar más jugo que alimente las crecientes demandas de los acreedores 
externos. Sólo del futuro se pueden exprimir recursos: se anunció la 
autolimitación del Estado a montos jubilatorios muy insuficientes, el 
desconocimiento de las obligaciones hacia menores de 45 años y, en 
particular, la no individualización de sus aportes. Se añade una criatu- 
ra, con más parches que Frankenstein, paa eliminar el aporte patronal, 
el Impuesto al Excedente Primario de las Empresas. De su pago se de- 
duciría nada menos que la masa salarial; y también bienes de cambio 
y bienes de uso. Lo recaudado iría a cajas de jubilación nacionales y 
provinciales y a diyersos fondos de emergencias sociales. Recaudado 
el impuesto, queda licuada la individualización de los beneficiarios y 
disuelta la relación beneficio-monto aportado. Hay una retirada del 
Gobierno de su deber constitucional en materia previsional. Esos fon- 
dos ¿pagarán jubilaciones? ¿Tanto interés por los fondos previsiona- 
les, cuando urge la negociación de la deuda? Sugestivamente, se estimó 
la recaudación del JEPE en un monto igual a lo adeudado por intereses 
de la deuda vencidos. Si la Constitución no se cumple, no habrá traba- 
jadores sino esclavos. O, como alguien dijo: **Si queremos ser libres, 
debemos ser esclavos de la Constitución”. 


Gunnar Myrdal (1898-1987) nació en Dalarna, Suecia. Estudioso de 
los grandes economistas suecos Knut Wicksell, David Davidson, Eli 
Heckscher y Gósta Bagge, sucedió a uno de ellos, Gustav Cassel, en 
la cátedra universitaria (1933-39). Estudio en Estados Unidos lue- 
go de la crisis de 1929. Al regresar a Suecia, con Alva, su esposa, inició 
su carrera política (1931-1938). Miembro del Parlamento (1935). En 
1938 fue designado para presidir una investigación en la Corporación 
Carnegie sobre el problema de los negros en Estados Unidos cuyos re- 
sultados publicó en An American Dilemma (1944). De regreso a Sue- 
cia, en 1942, durante cinco años volvió a la vida política: dirigió el comité 
socialdemócrata que delineó el programa de posguerra, retornó al Par- 
lamento, fue miembro del directorio del Banco de Suecia, director de 
la Comisión de Planificación y ministro de Comercio. En 1947 fue de- 
signado secretario ejecutivo de la Comisión Económica para Europa 
de las Naciones Unidas, cargo que mantuvo por diez años. A los 62 
años empezó una monumental investigación de una década sobre el de- 
sarrollo asiático, cuyos resultados expuso en Asian Drama: An Inquiry 
into the Poverty of Nations (3 vols. 1968). En 1973 recibió el Premio 
Nobel de Economía. 

Paul P. Streeten, quien fue su biógrafo, traductor y colaborador, 
y además profesor de la UBA en 1962, dijo de él: “Ha sido profesor uni- 
versitario, consejero gubernamental, miembro del Parlamento, director 
de un estudio sobre el negro en la vida norteamericana, ministro, di- 
rector de banco, presidente de una comisión de planificación y funcio- 
nario estatal internacional; cuando, a pesar de ser ciudadano de un país 
pequeño, ocupó esas posiciones durante los 30 últimos años en dife- 
rentes países, viajó ampliamente y fue inteligente observador, no sor- 
prende que plantee interrogantes fundamentales, como ¿qué relaciones 
hay entre comprender y cambiar la realidad?. ¿Se puede ser objetivo, 
práctico e idealista a la vez? y otras. Myrdal, empero, se planteó éstas 
y otras preguntas siendo joven en Estocolmo antes de viajar a Estados 
Unidos en 1928”. 

En El Cairo, dirigiéndose a estudiantes de Economía, les dijo: “¿En 
esta época del gran despertar, sería patético que los economistas jóve- 
nes se desviaran por el mal camino de las predilecciones del pensamiento 
económico prevaleciente en los países adelantados. Por el contrario, 
espero que tengan suficiente energía como para dejar a un lado esas 
grandes estructuras vacías y doctrinas inadecuadas, y que comiencen 
por estudiar sus propias necesidades y problemas”. 


ANCO 
DE DATOS 


PEREZ COMPANC 


Los grupos de control de las 
empresas cotizantes en la Bolsa 
tienen que informar a la Comi- 
sión Nacional de Valores (CNV) 
cómo está distribuido el paque- 
te accionario. Como esta medi- 
da levantó más de una resisten- 
cia, para tranquilizar a los direc- 
tores de las compañías dicha in- 
formación por ahora no se dará 
a conocer. CASH pudo averi- 
guar en fuentes del mercado la E 
distribución accionaria de Pérez ¿ 
Companc, pues la petrolera la 
tuvo que informar a los banque- 
ros que se interesaron en com- SS 
prar sus Obligaciones Negocia- $ 
bles. La familia Pérez Companc $ 
posee el 87,9 por ciento de las 
acciones Clase A, y junto con 
la Fundación Pérez Companc el 
62,8 por ciento de las B, 
—estas últimas son las que co- 
tizan usualmente en la Bolsa—. 
Otros 15 accionistas poseen el 
12,1 por ciento de los papeles 
A, y alrededor de 34.400 tie 
nen el 37,2 por ciento de las que Y 
se transan en el recinto. Otro $ 
dato a destacar, que muy pocos 3 
conocen y que siempre fue guar- $ 
dado con mucho cuidado, es la $ 
participación de Pérez Com- $ 
panc en Banco Río: la familia $ 
y la Fundación concentran el 3 
83,9 por ciento de las acciones $ 


VOYAGE 


La terminal Autolatina co- 
menzó a producir una nueva 
unidad denominada Voyage, $ 
auto similar al Gacel y al Sen- 3 
da, cuyo destino será el merca- 
do brasileño. En el primer mes 
del año la empresa fabricó cin- 
co unidades y la meta anual es + 
alcanzar los 6000 automóviles. 
Autolatina exportará al vecino 
pais dos modelos: el Voyage y 
el Ford Escort Guarujá. 


El mercado de cerveza es uno + 
de los más dinámicos en esta 
etapa de estabilidad, y para 
aprovechar la potencialidad de 
la plaza local y su proyección * 
hacia Brasil, la compañía belga $ 
Interbrew Leuven, cuyos orige- $ 
nes se remontan al año 1366, es- $ 
tudia invertir 50 millones de $ 
dólares en la instalación de una $ 
planta en Pilar. Luego de com- Y 
pletar una serie de análisis del 
agua de la localidad bonaeren- $ 
se —casi el 90 por ciento de la $ 
cerveza es agua— la firma de- $ 
cidirá la instalación de la fábri 
ca. 


MAE 


El Mercado Abierto Electró- $ 
nico quedó habilitado para ope- 
rar y ser accionistas de mer- 
cados a término, futuros y op- 
ciones. Antes de fin de mes los 
operadores extrabursátiles reci- 
birán el estudio de factibilidad 
que realizó Deloitte £« Touche 
acerca de la conveniencia de ar- 
mar una plaza a término entre $ 
los agentes del MAE. S 


MWESTLE 


Después de desprenderse de | 
su red de sucursales —el Banco 
Roberts adquirió las 16 agen- 
cias—, el Banco Europeo para 
América Latina (BEAL,) fue ad- 
quirido por la entidad financie- 
ra alemana Westdeutsche Lan- 
desbank Girozantrale. Este ban- 
¿ co compró el 100 por ciento del 
BEAL de Bruselas, su filial en 
¡ Buenos Aires y las subsidiarias 
ubicadas en otros paises de 
América latina. 


A 


